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Audycija:
10 krokéw do wolnosci finansowej

Stuchasz audycji ,,Alorecht o nieruchomosciach”. Ja nazywam sie Pawet Albrecht, a w tej
audycji przedstawiam liste dziesieciu sprawdzonych krokdéw do wolnosci finansowej. Dlaczego
jestem przekonany, ze realizowanie tej listy dziata w stu procentach? W wieku dwudziestu szesciu
lat zarobitem od zera swoj pierwszy milion ztotych na nieruchomosciach, a kilka miesiecy pdzniej
zostatem catkowicie wolny finansowo.

Dzisiaj nie robie juz nic, dlatego ze musze, tylko dlatego ze po prostu chce. Stworzytem te liste
réwniez na podstawie doswiadczen osdb, ktére poznatem. Kazda z nich stosuje doktadnie ten
sam schemat. Gdzie poznatem te osoby? Przez ostatnie trzy lata prowadzitem seminaria
dotyczgce inwestowania w nieruchomosci na trzech réznych kontynentach.

Spotkania odbywaty sie w Australii, w Dubaju, Norwegii, Anglii, Irlandii, Szkocji, Holandii, Belgii i
catej Polsce. Miedzynarodowe spotkania utwierdzity mnie w praktyce, ze zarabianie pieniedzy
to po prostu umiejetnose, ktéra jest aplikowalna na catym Swiecie. Na dwdch moich flagowych
ptatnych szkoleniach mam juz ponad dwa tysigce zadowolonych absolwentéw.

Caty czas jesteSmy w kontakcie z absolwentami Akademii sourcingu i warsztatow z podnajmu,
na biezgco obserwujgc ich rozwdj. Widze kto i w jakim odstepie czasu zarabia pienigdze na
swoim biznesie dzieki stosowaniu sie do praktycznych rad i wskazowek, ktdrymi sie dzielimy na
tych warsztatach i spotkaniach.

Sprzedajemy réwniez mase gotowcdw inwestycyjnych, czyli mieszkan na wynajem dla
inwestorow. Mieszkania znajdujg sie we Wroctawiu i kosztujg od 300 do 600 tysiecy ztotych.
Spotykam wiec wielu inwestordw, ktdrzy regularnie kupujg od nas nowe mieszkania, widze, czym
sie zajmujq, jaki biznes prowadzq i jak prowadzqg swoje zycie, zeby byto ich stac¢ na kolejne
mieszkania w krétkim odstepie czasu.

Dzieki wszystkim tym doswiadczeniom i osobom, ktére poznatem, utwierdzitem sie w tym, ze ta
lista dziesieciu krokdw to najprostsza i najszybsza droga do stania sie wolnym finansowo. Sukces
to nie jest przypadek. To skrupulatna i ciggta realizacja zatozonych celdw w kazdej dziedzinie
zycia.

Jezeliw praktyce chcesz zobaczy¢, jak wyglgda realizacja swoich celéw i osiggniecie sukcesu,
najprostszy przyktad: witgcz YouTube'a, wpisz Mike Tyson training i zobacz, jak frenowat i
realizowat swoje cele mistrz §wiata w boksie. A jezeli chcesz zobaczy¢ przyktad z naszego
podwodrka, wpisz Muscle madness Mariusz Pudzianowski i odpowiedz sobie na pytanie, czy tak
wyglgda przypadek w sukcesie.

Myslgc o wolnosci finansowej, nalezy rowniez zaznaczy¢ to, ze mozna jg osiggngc¢ na dwa

sposoby. Jeden z nich jest taki, ze mamy mndstwo tych pieniedzy na koncie, za czes¢ tych

pieniedzy kupujemy mieszkania na wynajem i co miesigc one generujg nam jakis przychdd,
ktory pozwala nam na codzienne zycie, ale do tego mamy mndstwo pieniedzy na koncie i
mozemy robi¢, co chcemy.
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Drugi sposdb, o wiele prostszy, jest taki, ze zarabiamy kilkadziesigt tysiecy ztotych, budujemy
zdolnos¢ kredytowq przez sze$¢ miesiecy i kupujemy za to ze dwa mieszkania na wynajem, ktére
bedq dawaty nam kilka tysiecy ztotych miesiecznie.

Za kilka tysiecy ztotych miesiecznie mozemy do konca zycia mieszkac w Azji albo w Ameryce
Potudniowej przy plazy, gdzie jest niebieska woda, gdzie mamy nad gtowq kokosy i jedynym
naszym zmartwieniem bedzie to, zeby fen kokos nam nie spadt na gtowe.

Wobec tego jezeli wybierzemy wegetatywng wolnos¢ finansowq, mozemy to zrobi¢ w ciggu
roku. Nie ma tutaj najmniejszego problemu. Natomiast jezeli chcesz by¢ bogaty i wolny
finansowo, wtedy trzeba sie mocno spig¢ i zaczgc realizowac postanowienia z tej listy dziesieciu
krokéw do wolnosci finansowe.

Zacznijmy liste od pierwszego, najwazniejszego kroku, czyli od wyznaczenia wtasnych celdw.
We? kartke papieru A4, obré¢ jg w poziomie i podziel na trzy rowne kolumny. W pierwszej napisz
cele finansowe, w drugiej osobiste, a w trzeciej samorozwdj. Termin realizacji tych celéw to 365
dni na przdd.

Zacznij wypisywac cele od kolumny finansowej i daj sobie minute na wypisanie wszystkich
pozycji, ktére przyjdg Ci do gtowy. Celem finansowym moze by¢ na przyktad zarabianie 10
tysiecy ztotych miesiecznie czy kupno mieszkania na wynajem.

W celach osobistych wpisz wszystko to, co jest wazne dla Twojego zycia prywatnego, a w
kolumnie samorozwoju napisz, jakie umiejetnosci musisz zdoby¢, zeby moc zrealizowac swoje
cele finansowe.

Najprostszy przyktad na wptyw samorozwoju na nasze cele finansowe jest taki: jezeli wyjechatbys
do Holandii i nie znasz ani angielskiego, ani holenderskiego, to bedziesz zarabiat tyle ile Polacy,
ktorzy tych jezykdw nie znajg. Jezeli nauczysz sie holenderskiego, automatycznie bedziesz
zarabiat duzo wiecej niz reszta oséb, ktdre potrafig tylko jezyk polski czy jezyk angielski.

Dlatego cele samorozwojowe to sg najwazniejsze cele, bo to od nich zalezy, ile bedziesz
zarabiat. Jak wypiszesz juz cele w tych trzech kolumnach, to zakresl w kazdej kolumnie jeden
najwazniejszy cel. Czyli jeden w kolumnie finansowej, jeden w osobistej, jeden w samorozwoju — i
to bedq trzy najbardziej palgce Cie cele, ktére bedziesz chciat zrealizowacd.

Kiedy przeprowadzatem sie z Wroctawia do Poznania, znalaztem zeszyt ze szkolenia z Brianem
Tracy, ktéry pokazywat, jak wyznaczac cele. Wpisatem tam wtedy w celach finansowych, ze
chciatbym zarabiac 10 tysiecy ztotych miesiecznie. A dzisiaj patrze na ten zeszyt z uSmiechem,
bo tyle juz minimum zarabiam dziennie.

Dlatego zaufaj mi, wypisanie wszystkich celdéw, na ktérych Ci zalezy, naprawde dziata. Trzeba je
po prostu tylko realizowac. Dliatego jak zakredlite$ najwazniejszy cel z kazdej kolumny, to réb
wszystko, zeby ten cel zrealizowac i zajmuj sie tylko i wytgcznie tym. Nie zajmuj sie niczym innym,
co nie znajduje sie na Twojej liscie i wtedy te Twoje cele zostang zrealizowane.

To jest tak proste. Jezeli chcesz sie rozwijac w kierunku realizacji Twoich celéw, polecam Ci
ksigzke Briana Tracy ,,Zjedz te zabe". Po zrealizowaniu naszej listy celéw przechodzimy do punktu
drugiego, czyli do mindsetu. Méwiqgc po polsku, do zestawu przekonan na temat zarabiania
pieniedzy.
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Wtasciwe przekonania sqg kluczowe do realizacji naszych planéw. Dlatego nalezy sobie
uSwiadomic, ze pienigdze nie biorg sie z oszczedzania, tylko z zarabiania. To wysoka sprzedaz
generuje pienigdze. Méwigc wprost, trzeba przestac liczy¢ swoje wydatki, kalkulowac to, na co
nas sta¢, a na co nas nie sta¢, tylko trzeba po prostu zarabiac ogrom pieniedzy co miesiqc i
przestac sie zajmowac tfraceniem czasu na liczenie kosztow.

Po drugie, zarabianie pieniedzy to umiejetnose, ktérej mozna sie nauczyc. Jezeli jestes w stanie
jezdzi¢ samochodem i masz prawo jazdy, to jeste$ w stanie nauczy¢ sie kazdej innej umiejetnosci
na $wiecie. Prosty przyktad w zarabianiu pieniedzy?

Jezeli zajmujesz sie sprzedazq i tworzysz reklame na Facebooku, i nikt w nig nie klika, bo jest stabo
zrobiona, to nie zarobisz zadnych pieniedzy. Jezeli zapiszesz sie na kurs tworzenia reklaom na
Facebooku, poprawisz swoje grafiki i opisy — zaczniesz wiecej sprzedawad, bo wiecej ludzi
bedzie klikato w Twojqg reklame i wygenerujesz po prostu wiekszqg sprzedaz.

Dlatego jeszcze raz podkreslam, zarabianie pieniedzy to stworzenie po prostu zestawu
umiejetnosci, ktéry caty czas rozwijamy i wprowadzamy go w zycie. | kolejna sprawa, ktérg
mowie z petnym przekonaniem, nie ma mozliwosci, zeby cztowiek byt biedny, jezeli robi
wszystko, zeby by¢ bogatym.

W gospodarce wolnorynkowej cztowiek po prostu dostaje tyle pieniedzy, ile jest wart. Jezeli Twoj
wktad w Srodowisko jest bardzo wysoki, dostajesz bardzo duzo pieniedzy. Jezeli Twoje produkty i
ustugi sg na najwyzszym poziomie, klienci to doceniaqjq i kupujg od Ciebie coraz to wiecej
produktow. Jezeli tworzysz stabe produkty i ustugi na niskim poziomie, mniej klientdw to kupuje,
dostajesz mniej polecen i po prostu mniej zarabiasz.

Podsumowujgc ten punkt mindsetu, jezeli bedziesz chciat zarabia¢ duzo, to po prostu bedziesz
tyle zarabiat. Jezeli bedziesz konsekwentnie realizowat swoje plany, nie ma fizycznej ani
praktycznej mozliwosci, zebys tego nie zrobit, robigc to. Na koniec tego punktu polecam
serdecznie dwie ksigzki. Jedng z nich jest Tad Witkowicz ,,Od nedzy do pieniedzy”, a drugqg
Napoleon Hill ,,My$l i bogac sie”.

Przechodzimy teraz do trzeciego punktu listy, czyli do ludzi i networkingu. To jest punkt, ktory
zawsze w komentarzach wywotuje najwiecej konfrowersji, ale bede go powtarzat caty czas, bo
on jest najwazniejszy z catej tej listy. Po pierwsze trzeba zmieni¢ srodowisko ludzi, ktdrzy nas

otaczajqg. Trzeba ciggle przebywac wérdd bogatych osdb.

Zastandw sie, dlaczego bogaci ludzie nie przebywajg z biednymi ludzmi albo z ludzmi, ktdrzy nic
do ich zycie nie wnoszg. Pomysl o tym. Nalezy tutaj réwniez pamietad, ze ludzie, ktdrzy wygrali w
Totolotka a ludzie, ktérzy doszli do sukcesu wtasng ciezkg praca, to sg dwie rézne grupy osob.
Bogactwo to nie jest stan pieniedzy na koncie.

Taki self made milioner moze straci¢ wszystkie pienigdze, ktére ma przez decyzje urzedu
skarbowego, a nastepnie wszystko odrobic¢. Bogaty cztowiek to po prostu osoba, ktéra daje
wysokqg warto$¢ w zycie innych ludzi i oni to po prostu doceniajg, ptacgc mu za to pienigdze.

Najprostszym sposobem na sprawdzenie, o czym dana osolba mysli, jest udanie sie do jej
mieszkania i spojrzenie na pdtke na ksigzki. Jezeli nie ma tam ani jednej pozycji z dziedziny
samorozwoju, a w drugim pokoju gra narzedzie do generowania biedy, czyli telewizor, to wiesz, z
jakg osobg rozmawiasz.

Podkresle to jeszcze raz: uwazam, ze ludzie, jakimi sie otaczamy i srodowisko, jakim sie otaczamy
to najwazniejsza sprawa, ktéra warunkuje to, czy bedziemy bogaci, czy nie. Ludzie bogaci
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przede wszystkim myslg w catkowicie inny sposdb. To, o czym mdwig biedni, a o czym mdowiqg
bogaci to dwie rézne sprawy.

Najprostszy przyktad pomiedzy radg biednej a bogatej osoby jest na samochodach. Biedna
osoba zawsze kupi samochdd uzywany za kilkkadziesigt tysiecy ztotych, zeby mie¢ go na
wtasnos¢, a potem potowe swojego czasu poswieca na naprawy tego samochodu. Bogata
osoba zawsze powie Ci, zebys kupit samochdd w leasing, nowy, z salonu.

Dlaczego take Samochdd za 40 tysiecy ztotych to jest dwadziescia szesc¢ rat leasingowych po
1500 ztotych. Wiec przez dwadziescia sze$¢ miesiecy mozesz jezdzi¢ nowym samochodem z
salonu i nie blokowac 40 tysiecy ztotych, ktére mozesz zainwestowac we wktad wtasny na
mieszkanie na wynajem.

Poza tym jezeli jezdzisz nowym fajnym autem, przyciggasz wiecej oséb wokdt siebie i po prostu
sprzedajesz wiecej produktow, ktdre bedziesz oferowat. Wyobraz sobie sytuacje, w ktérej masz
gotéwke i chcesz kupi¢ mieszkanie na wynajem. Znalazte$ dwie oferty od dwdch réznych
inwestorow. Majg mieszkania na tym samym osiedlu, w tym samym bloku.

Umowites sie z nimi na parkingu. Przyjezdzasz i jeden z tych inwestoréw podjechat starg Skodg
kupiong za gotéwke (jest jego wtasnoscig, ma swoje auto), a druga z oséb podjechata nowym
Audi, zatdézmy A5, ktére ma w leasingu i do tej pory wydata 3 czy 4 tysigce ztotych na rate
leasingowq tego samochodu.

Od kogo kupitbys mieszkanie, jezeli te dwa mieszkania bytyby takie same i te dwie osoby bytyby
tak samo sympatyczne i mite w stosunku do Ciebie? Jezeli wieksze zaufanie budzitby w Tobie
cztowiek, ktory jezdzi nowym Audi A5 i kupitby$ od niego mieszkanie, i on, zatdézmy, na tym
gotowcu zarobitby 30 tysiecy ztotych, to on przez kolejne dziesie¢ miesiecy na tej jednej
sprzedazy moze jezdzi¢ tym samochodem, bo ma na przyktad 3 kota raty miesiecznie.

Takich rozmoéw i takich wyliczen nie bedziesz przeprowadzat z osobami, ktére w Twoim
Srodowisku ani nie majg drogiego samochodu, ani nie zajmujg sie sprzedawaniem drogich
produktéw. Dopiero kiedy zmienisz swoich znajomych i zaczniesz stosowac sie do ich wskazéwek
irad, i po prostu robi¢ to co oni, nasladowac ich dziatania, zaczniesz zarabia¢ wiecej pieniedzy.

Pamietaj, ze w Polsce tylko jeden procent oséb zarabia wiecej niz 10 tysiecy ztotych miesiecznie.
Co to znaczy? Ze dziewiecdziesigt dziewiec procent oséb, ktdre spotykamy w swoim zyciu w
danym miescie, zarabia ponizej 10 tysiecy ztotych miesiecznie. Zeby zarabiad tyle co ten gorny
jeden procent, frzeba po prostu robi¢ to, co ten gbérny jeden procent — to jest tak proste.

WezZ pod uwage rowniez to, ze jestes wypadkowq pieciu najblizszych osdb, z ktdrymi sie
zadajesz. Wszyscy mniej wiecej tyle samo zarabiacie, wszyscy macie podobng wage ciata,
jezdzicie na podobne wakacje — po prostu kazdy jest wypadkowq pieciu najblizszych oséb, z
ktorymi sie zadaje.

Jeszcze raz podkresle, ze zawsze kiedy mowie o tym, zeby wymieni¢ pieciu najblizszych
znajomych, zawsze pojawiqjqg sie negatywne i agresywne komentarze w tym kierunku. Dlatego
podkresle to jeszcze raz jasno i wyraznie. Jezeli chcesz by¢ bogaty — podkreslam: bogaty —
zadawaj sie tylko i wytgcznie z bogatymi ludZzmi.

Znajdz pieciu najbogatszych ludzi, ktérych mozesz znalez¢ w swoim Srodowisku, ktérzy bedqg
chcieli z Tobg przebywac. Jezeli nie chcesz by¢ bogaty — podkreslam: nie chcesz by¢ bogaty —
po prostu tego nie réb.
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W jaki sposéb poznac te osoby, z ktérymi warto przebywac? Jezeli chcesz zajmowac sie
nieruchomos$ciami, to nalezy jezdzi¢ na wszystkie mozliwe eventy dotyczgce inwestowania w
nieruchomosci, a teraz jest ich bardzo duzo.

Zachecam do tego, zeby jezdzi¢ na ptatne (i to najdrozsze) eventy, jakie sg, poniewaz tam
znajdujg sie osoby, ktére byto stac na bilet, ktére sg mocno zdeterminowanego do tego, zeby
dziata¢ i na pewno majqg juz jakis samorozwdj za sobg, bo jezeli wydaty kilkanascie tysiecy
ztotych na bilet na jakie$ szkolenie, to z pewnosciqg zrobity research na rynku i dowiedziaty sie
czegokolwiek, zanim przystgpity do zakupu takiego biletu.

Oczywiscie na poczgtku ja tez zaczynatem od bezptatnych spotkan, ale potem szybko
zauwazytem, ze na takich spotkaniach jest bardzo duzo oséb, ktére nie wiedzq, po co tam
przyszty, przyszty z ciekawosci, a ci najbardziej konkretni ludzie pojawiajq sie po prostu na
ptatnych eventach i tam powinienes sie znajdowac.

Dzisiaj najprostszym miejscem do zdobywania kontaktow jest Facebook. Trzeba stosowac sie
tylko do kilku podstawowych zasad. Przede wszystkim trzeba miec wpisane petne imie i
nazwisko. Po drugie frzeba mie¢ profesjonalne zdjecie zrobione przez profesjonalnego fotografa.
To nie moze by¢ zdjecie zrobione komadrkg czy lustrzankg przez kolege czy kolezanke.

Do tego dodajemy zdjecie w tle, po ktérym ludzie mogqg skojarzy&, czym sie zajmujemy, wiec od
razu bedqg wiedzieli, jaki biznes mogq z nami zrobié, kiedy wyslemy im zaproszenie do
znajomych. Nalezy pamietac o tym, ze Facebook nie jest platformg prywatng, tylko jest juz
platformqg biznesowq. To jest miejsce numer jeden, gdzie weryfikuje sie danego cztowieka.

Czym sie zajmuje, co robi, jakg warto$¢ reprezentuje, jakich ma znajomych. To jest najprostsze i
najszybsze narzedzie do tego, zeby kogos zweryfikowac. Diatego zachecam do tego, zeby
zgtebic ten temat i zrobi¢ sobie profesjonalny profil na Facebooku.

Na koniec tego rozdziatu polecam serdecznie dwie ksigzki: ,,Bogaty albo biedny po prostu rézni
mentalnie” Harva Ekera i druga ,,Jak zdoby¢ przyjaciét i ziednad sobie ludzi” Dale'a
Carnegiego. To jest najwazniejsza i najmagdrzejsza ksigzka, jokg mozna w zyciu przeczytacd.

Przejdzmy teraz do punktu czwartego, czyli do rynku, na jakim $wiadczymy swoje ustugi bgdz na
jakim sprzedajemy swoje produkty. Zachecam do tego, zeby przynajmniej na samym poczgtku
zamieszka¢ w bardzo duzym miescie. W miescie klasy A typu Warszawa, Wroctaw, Gdansk czy
Krakow.

Zastandw sie, dlaczego najwiecej bogatych ludzi mieszka w stolicach krajow. Czy to jest
przypadek?e Zobacz, jakie samochody jezdzg w Warszawie, a jakie samochody jezdzg w
Poznaniu. Ta réznica wynika po prostu z tego, ze w Warszawie jest duzo wiecej biznesu, duzo
wiecej sie dzieje, duzo wieksze prowizje sie dostaje i jest tych transakcji duzo, duzo wiece.

Jezeli myslisz o tym, ze w Warszawie jest tez duzo wieksza konkurencja — to nieprawda. Nie ma
dzisiaj czego$ takiego jak duza konkurencja, poniewaz jezeli jeste$ osobq uczciwag, punktualng i
potrafisz robi¢ dobry serwis, czyli wiesz, jak zadbac o obstuge klienta, to wycinasz
dziewiecdziesigt procent konkurenciji i nie ma czym sie przejmowad, nie musisz rywalizowac
cenag.

Kolejny plus duzego miasta jest taki, ze najwiecej eventdw jest wtasnie organizowanych w
duzych miastach, poniewaz tam przychodzi wiecej oséb i nie musisz z matego miasta dojezdzac
na takie eventy. | trzecia rzecz, na ktérg nalezy zwrdci¢ uwage to to, ze jesteSmy w najprostszym
momencie do zarabiania pieniedzy w catej historii ludzkosci.
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Dzisiaj wystarczy wypromowac swoje produkty na Facebooku albo na YouTube'ie. Z tak
doktadnym targetowaniem, jakie mamy dzisiaj, mozna sprzedac¢ dostownie kazdy produkt, jezeli
tylko nasz klient bedzie zainteresowany, bedzie miat takqg potrzebe, zeby z tego produktu czy
ustugi skorzystac.

To, ze urodzilismy sie w Polsce, ze mieszkamy w Polsce, nie znaczy, ze musimy zamykac sie tylko
na rynek polski. Serdecznie wiec zachecam do tego, zeby otworzyc sie globalnie, robi¢ produkty
W jezyku przynajmniej angielskim i sprzedawac to na wszystkich rynkach $wiata, bo dzisiaj przez
internet dzieki dropshippingowi i innym narzedziom jeste$my w stanie robi¢ ten biznes
miedzynarodowo.

Podsumowujgc ten czwarty punkt naszej listy czyli rynek, jezeli mieszkasz w matej miejscowosci,
to pamietaqj, ze autobus odjezdza kazdego dnia. Na koniec tego rozdziatu polecam ksigzke
»Sekrety amerykanskich milionerow™.

Przechodzimy do punktu pigtego czyli do zatrudnienia. Catos¢ tej audycji skupia sie wokdt tego,
zeby dziata¢ na wtasny rachunek i przestac pracowad na etacie. Zawsze kiedy pracujesz na
etacie, masz nad gtowq sufit, czyli Twoje wynagrodzenie godzinowe jest mnozone razy ilos¢
godzin, ktérg przepracujesz.

Zawsze zarobisz okreslonq ilos¢ pieniedzy na etacie, ewentualnie dostajgc premie czy delikatng
podwyzke. Jezeli chcesz zarabia¢ duzo, musisz stac sie osobg w petni finansowo
odpowiedzialng za swoje czyny, czyli zostaniesz po prostu przedsiebiorcq. Musisz oferowac
produkt lub ustuge, ktéra jest rozwigzaniem czyjegos problemu.

Im wiecej tych problemdw na rynku jest, tym wiecej pieniedzy zarobisz. Ja ze swojej strony
sugeruje, zebys robit tylko to, co lubisz robi¢ i co sprawia Ci przyjemnos$¢. Ja swojego zycia nie
traktuje jako czas wolny i prace, poniewaz wszystko, co robie, sprawia mi przyjemnosc. Gdyby
tak nie byto, fo bym po prostu tego nie robit.

Zastandw sie, czy gdybys wygrat w Totolotka 10 miliondw ztotych, czy dalej robitbys to, co robisz
teraz. Ja nawet gdybym wygrat 100 miliondw, dalej bym robit to samo. Jezeli znajdziesz juz
sposdb, na ktérym chcesz zarabiac pienigdze i w jaki sposdb chcesz pomagad innym ludziom,
musisz umowic sie sam ze sobq, ze codziennie bedziesz sie w tym kierunku rozwijat, ze bedziesz
doskonaty w tym, co robisz.

Musisz stac sie najlepszg osobqg w swojej branzy. | jest to bardzo proste: Jezeli konsekwentnie
bedziesz do tego celu dgzyt. Najwazniejsza zasada w tej kategorii jest taka, zeby robi¢ tylko i
wytgcznie jednqg rzecz. Musisz by¢ skupiony jak laser. Jezeli bedziesz zajmowat sie
nieruchomosciami, kryptowalutami i akcjami na gietdzie, w zadnym z tych obszaréw mozesz nie
miecC wynikow.

Musisz zajg¢ sie tylko i wytgcznie jednqg dziatkg i robi¢ jg konsekwentnie do momentu, az zarobisz
na niej milion ztotych. Wiekszo$¢ niepowodzen wynika tylko i wytgcznie z tego, ze uwaga jest
rozproszona i przedsiebiorca nie zajmuije sie tylko i wytgcznie jednym produktem lub ustugq.

Jezeli pracujesz na etacie i zarabiasz ponizej 10 tysiecy ztotych miesiecznie, to nigdy nie staniesz
sie osobqg wolng finansowo. Na takim etacie musiatbys zarabia¢ okoto 50 tysiecy ztotych
miesiecznie, zeby przez ile$ lat méc zgromadzi¢ okreslone srodki i potem zrobic¢ sobie te wolnosc
finansowq.
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Zobacz, ze nawet gdybys zarabiat 20 tysiecy ztotych miesiecznie i sto procent tej kwoty
odktadat, to przez dziesie¢ miesiecy zarobisz 200 tysiecy ztotych. Mowimy o kwocie netto. Za 200
tysiecy ztotych mozesz sobie kupi¢ kawalerke w Poznaniu, ktéra bedzie dawata Ci 1300 ztotych
miesiecznie. Czy za 1300 ztotych bedziesz wolny finansowo? Raczej nie.

Dlatego widzisz, ze pracujgc na etacie, nie jeste$ w stanie osiggngc¢ wolnosci finansowej. Etat
jest tylko i wytgcznie dobry do tego, zeby w ciggu szesciu miesiecy zbudowac sobie wysokg
zdolnos¢ kredytowaq, kupi¢ mieszkania na wynajem na kredyt, zrezygnowac z etatu i zaczgc
rozwija¢ swojqg dziatalnos¢ gospodarczg.

Podsumowujqgc, etat jest tylko i wytgcznie dobry do tego celu, chyba ze zarabiasz kilkadziesigt
tysiecy ztotych miesiecznie na takim wtasnie etacie. Na koniec tej kategorii sugeruje zapoznac
sie z ksigzkg Roberta Kiyosaki ,,Kwadrant przeptywu pieniedzy”. Po przeczytaniu tej ksigzki
zobaczysz, ze naszym celem jest przejicie z lewej strony na prawgq strone tego kwadrantu.

Szostym krokiem na naszej liscie jest zelazna dyscyplina i koncentracja. Jezeli wyznaczysz juz
sobie liste celdw i zdecydujesz, co chcesz robic, jakie produkty czy ustugi chcesz oferowad, to
musisz robi¢ tylko i wytgcznie jednq rzecz przez caty dzien i tq rzeczg musi by¢ to, co sprawia, ze
generujesz wiekszqg sprzedaz.

WréEmy do przyktadu Mike'a Tysona. Gdyby on potowe swojego czasu grat w tenisa z
kolegami, a drugg potowe spedzitby na salii Ewiczyt boks, to ani nie bytby dobry w tym, ani nie
bytby dobry w tym. Jezeli chcesz by¢ doskonaty w tym, co robisz, musisz zajmowac sie tylko i
wytgcznie jedng rzeczq.

Musisz zaczg¢ bardzo czesto moéwic ,,nie”. Jezeli zajmujesz sie nieruchomosciami i przychodzi do
Ciebie znajomy, ktéry namawia Cie na kryptowaluty, to nawet gdyby to byt najlepszy pomyst
Swiata, nie mozesz co chwile zmieniac swojego zdania. Musisz trzymac sie tylko i wytgcznie
jednejrzeczy, czyli tych nieruchomosci, jezeli je wybrates.

Dlaczego o tym mowie w ten sposéb? Bo jezeli bedziesz realizowat tylko i wytgcznie jedng rzecz
-z petng dyscypling, konsekwentnie, codziennie, od rana do wieczora — to masz sto procent
gwaranciji, ze to wyjdzie. Jezeli bedziesz tapat sie poszczegdlnych nowych zajec, to jest
oczywiscie wysoka szansa, ze to sie uda, ale na pewno nie w stu procentach.

Kolejna sprawa, o ktérej nalezy pamietac to produktywnose czyli jakosé wykorzystania czasu,
ktory mamy w ciggu dnia. Ja w okresie kiedy pracowatem najwiecej, wstawatem o pigtej rano i
chodrzitem spac o drugiej w nocy. | tutaj pod pojeciem ,,pracowatem” mam na mysli to, ze
rzeczywiscie wykonywatem czynnosci zmierzajgce ku temu, zebym coraz wiecej zarabiat lub
coraz wiecej wiedziat,

Jezeli kto$ przychodzi do pracy na dziewigtq i wychodzi o siedemnastej, i przez potowe dnia
rozmawia z kolegami i kolezankami, robi sobie kawe, przeglgda YouTube'a czy Facebooka, to
nie znaczy, ze on pracowat od dziewigtej do siedemnastej, tylko ze byt w miejscu pracy od
dziewigtej do siedemnastej, a to jest znaczgca réznica.

Wyobraz sobie dwdch sprzedawcdw, ktdrzy majg przed sobq liste dwudziestu numerdw
telefondw i wiedzg, ze statystycznie z tych dwudziestu jedna osoba kupi ich produkt. Jezeli jedna
osoba obdzwania przez osiem godzin dwadzie$cia osdb i sprzedaje jeden produkt, a druga jest
w stanie obdzwoni¢ to w cztery godziny, to bardziej efektywna jest oczywiscie ta osoba, ktéra
zrobita to w cztery godziny.
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Wszystkie dziatania, ktére podejmuje przedsiebiorca, zmierzajg ku temu, zeby osiggngcé
zamierzony wynik w jak najkréotszym czasie, poniewaz czas to najcenniejsze aktywo
przedsiebiorcy. Zachecam do tego, zeby korzystac z internetowych kalendarzy, wpisywac sobie
tam wszystkie zadania i te, ktérych nie zdgzymy zrobic, przenosi¢ na nastepny dzien i w
nastepnym dniu je realizowac.

Jezeli chcesz stac sie osobg wolng finansowo w ciggu najblizszych dwdch lat, wstawaj o pigtej
rano i zaczynaj od razu od nauki, a potem od generowania zyskéw w Twojej firmie. Wszystko
inne, co robisz w ciggu dnia, nie sprawia, ze bedziesz wiecej zarabiat. Na koniec tego rozdziatu
specjalnie nie polecam zadnej ksigzki, tylko wskazuje na sport.

Nic tak nie buduje samodyscypliny jak codzienne poranne albo wieczorne bieganie.
Szczegdlnie wtedy, kiedy pada deszcz, kiedy jesteSmy zmeczeni, to bieganie sprawia, ze
budujemy w sobie te samodyscypline, konsekwencije, ktdra sprawia, ze realizujiemy w ciggu dnia
wszystkie cele, ktdére mamy w kalendarzu.

Po dyscyplinie przechodzimy do siddmego punktu na naszej liscie, czyli do nauki. Tak jak
mowitem wczesniej, przede wszystkim zacznij przebywac wérdd ludszi, ktdérzy majg to, co
chciatby$ mie¢. Rdb doktadnie to samo co te osoby i bedziesz miat doktadnie te same rezultaty
albo lepsze, jezeli bedziesz konsekwentnie realizowat to co oni.

Po drugie, przeczytaj minimum sto — podkres$lam: minimum sto — ksigzek o biznesie i samorozwoju.
Jak przeczytasz juz takq ilos¢ ksigzek, to zobaczysz, ze wszystkie te, ktdre bedziesz czytat powyzej
tej liczby, bedq zbiorem wszystkich tych koncepcii, ktdre juz wczesniej wiedziates i te kolejne
ksigzki bedziesz mogt juz kartkowac.

Zachecam do tego, zeby czytac¢ minimum jedng ksigzke dziennie. Jezeli nie jeste$ w stanie
przeczytac jednej catej ksigzki, to podziel jg na dwa dni, maksymalnie na trzy dni. Jak to zrobic?
Po prostu czytqj jg tak dtugo, az jg przeczytasz.

Najwazniejsza sprawa w doborze wiedzy i ksigzek: nie czytaji nie stuchaj ludzi, ktdérzy nie majqg
tego, co chciatbys miec. Szczegdinie nie polecam polskich ksigzek osdb, ktdre nie osiggnety
duzego sukcesu, poniewaz sq to ksigzki, ktére sq napisane po prostu do wygenerowania
sprzedazy i do budowania marki osobistej, a wiekszo$¢ tych koncepcii sciggana jest z ksigzek
amerykanskich.

Zauwazytem rowniez, ze wiekszo$¢ ksigzek, ktoéra jest pisana jednym zlanym tekstem bez
odstepdw, bez akapitéw, bez podkreslen, zazwyczaj jest mniej warto$ciowa niz taka, jakg na
przyktad pisze Brian Tracy, gdzie sq duze akapity, duzo rzeczy jest podkreslonych, wazne mysli sg

mocno wyttuszczone i to tedy sktania nas to do mocniejszych przemyslen.

Czytanie takiej ksigzki, ktéra jest w formie jednego zlanego tekstu, zazwyczaj nie konczy sie
niczym produktywnym.

Jezeli miatbym wskazac jedng najwazniejszg umiejetnosc, ktérej sie nauczytem w zyciu,
wskazatbym na jezyk angielski. Wszystkie rzeczy odkgd pamietam, odkgd miatem kilkanascie lat,
oglgdatem tylko i wytgcznie w jezyku angielskim. Wszystkie kursy, wszystkie ksigzki, wszystkie
szkolenia oglgdatem tylko i wytgcznie po angielsku i uczytem sie od osdb, ktdére miaty to, co
chciatbym miec i mowity o tym w jezyku angielskim.

Jeszcze raz to podkresle. Praktycznie dziewiecdziesigt dziewie¢ procent mojej wiedzy pochodzi
od oséb, ktére piszg czy wyktadajg w jezyku angielskim. Dlatego jezeli stuchasz tej audycijii nie
czujesz sie jeszcze komfortowo w stuchaniu jezyka angielskiego, to zachecam do tego, zeby
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oglgdac fimy na YouTube'ie, na przyktad na TEDx-ie albo wystgpienia na przyktad Briana
Tracy'ego z napisami w jezyku angielskim.

Czyli stuchasz cztowieka po angielsku i do tfego masz angielskie napisy. To jest najlepsza forma
nauki, bo nie dos¢, ze uczysz sie czegos ciekawego, to jeszcze uczysz sie angielskiego dzieki
wtasnie tym napisom.

Prawde moéwigc, w momencie nagrywania poprzedniego zdania zatrzymatem sie na chwile i
zastanowitem gtebiej, i doszedtem do wniosku, ze gdybym dostat teraz tabula rasy, czyli
wycietoby mi catkowicie pamiec i wszystkie umiejetnosci, musiatbym sie nauczy<¢ wszystkiego na
nowo, to bez nauki jezyka angielskiego nie doszedtbym nawet do dziesieciu procent wiedzy,
ktérg teraz mam.

Widze po prostu kontrast pomiedzy materiatami w jezyku polskim a w jezyku angielskim i wiem,
ze ta wiedza, ktérg na przyktad dajg Amerykanie, jest o wiele, wiele bardziej skuteczna i przynosi
o wiele wiecej rezultatow. Nie przypominam sobie nawet momentu, w ktérym od kilku lat
szukatbym czego$ na YouTube'ie w innym jezyku niz angielski.

Dlatego podsumowujgc, haucz sie jezyka angielskiego na tyle, zebys mogt przynajmniej stuchac
i czytac w tym jezyku i doszkalac sie od najlepszych osdb na rynku. Dzisiaj najpiekniejsze w
uczeniu sie i w zdobywaniu wiedzy jest to, ze nauka czy wiedza to normalny produkt, ktory
mozna kupic.

Tak jak mozesz poéjse, kupic sobie w sklepie banana, tak samo mozesz pdjs¢ i kupic u kogos kurs
czy seminarium, ktére sprawi, ze bedziesz zarabiat wiecej pieniedzy. Warunek jest jednak jeden.
Ta osoba musi mie¢ po prostu to, co Ty chciatbys miec.

Jezeli chcesz by¢ doskonatym sprzedawcq, zapisz sie na kurs do Briana Tracy’ego i réb tylko i
wytgcznie to, co moéwi ten cztowiek. Ja dzieki niemu zarobitem juz kilka miliondw. Wiem, co
mowie. Te dziatania po prostu majg sens i sprawdza sie to w praktyce.

W kazdym z obszardw, w ktérym chciatbys$ dziatac, znajdz sobie tylko i wytgcznie jedng osobe,
ktorg bedziesz nasladowat. Wracamy tutaj znowu do koncentracji. Jezeli skoncentrujesz sie na
wskazéwkach tylko jednej osoby i nie bedziesz tego szukat w trzech réznych zrédtach, to masz
proste rozwigzania, gotowe, na tacy, ktére po prostu trzeba realizowad.

Zawsze to podkreslatem i zawsze bede podkresdlat: zarabianie pieniedzy jest proste. Wystarczy
realizowac okreslony schemat krok po kroku i frzymac sie schematu oséb, ktére juz zrealizowaty
to, co chcemy miec. To jest naprawde takie proste.

Dlatego jezeli chciatbys rozwijac sie w dziedzinie nieruchomosci, to zapraszam Cie serdecznie na
Akademie sourcingu, gdzie pokaze Ci, jak wyszukiwac mieszkania ponizej ceny rynkowej, jak
tworzy¢ mieszkania tak, zeby generowaty wiekszy cashflow, jak zbierac pienigdze od inwestoréw
i jak finansowac te nieruchomosci, kiedy masz zero ztotych na koncie.

Pokaze Ci, jak posredniczy¢ w transakcjach, czyli jak zarabia¢ od kilku do kilkudziesieciu tysiecy
ztotych na tym, ze przekazujesz po prostu okazje inwestycyjng i jak robi¢ upselling na réznych
innych ustugach, na ktérych zarabia sie duzo pieniedzy.

Jezeli przyjedziesz na Akademie sourcingu, bedziesz miat stuprocentowy obraz tego, jak
wyglgda zarabianie na nieruchomosciach w Polsce. Nastepne, co bedziesz musiat zrobié, to po
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prostu wyjs¢ z domu, obejrze¢ kilkadziesigt mieszkan w praktyce i kupi¢ jedng z nieruchomosci,
ktérg wedtug naszego klucza uznasz za optacalng.

Zarabianie na nieruchomosciach to nie jest rocket science. Wystarczy pojechac na jedno, dwa,
trzy spotkania o nieruchomosciach, zeby dowiedziec sie wszystkiego, co nalezy robi¢. Reszta to
jest praktyka i networking.

Czyli na kolejne wydarzenia jedziemy tylko po to, zeby poznac nowe osoby, ktdre bedqg
dostarczaty nam informaciji o okazjach inwestycyjnych, bedqg dostarczaty nam kapitatu albo
bedq naszymi klientami, czyli od nas bedqg kupowaty okazje, albo od nas bedqg kupowaty
gotowe mieszkania na wynajem.

Tutaj naprawde nie ma zadnej filozofii, wiec jezeli chcesz zajmowac sie nieruchomosciami,
przyjedz na Akademie sourcingu. Dowiesz sie wszystkiego od A do Z i przy okazji poznasz
kilkadziesigt oséb, ktére dostarczg Ci kapitat, do starczg Ci okazji inwestycyjnych i dzieki temu
wystartujesz. Wystarczy, ze bedziesz po prostu dziatat.

Przejdzmy teraz do punktu ésmego czyli do skali i automatyzaciji. Zeby zarabia¢ duzo, musisz
sprzedawac drogie produkty w duzych ilosciach. Jezeli bedziesz sprzedawat tanie produkty i
ustugi, bedziesz dziatat z inng grupg ludzi, ktérzy majg zdecydowanie wiecej pretensji, a tez zysk
z tych produktow jest znikomy.

Jezeli bedziesz dziatat natomiast tylko i wytgcznie na drogich produktach z wysokg marzg,
trafiasz automatycznie do grupy bardziej wyksztatconej, do osdb, z ktérymi mozna normalnie
rozmawiac i ten biznes idzie duzo, duzo prosciej. Zaufaj mi. Tak to naprawde wyglgda. Jednym z
takich drogich produktéw, ktdre mozesz sprzedawacd, sg gotowce inwestycyjne.

My sprzedajemy te mieszkania, tak jak méwitem, pomiedzy 300 a 600 tysiecy ztotych. Naszg
grupg docelowq sq ludzie, ktérzy majqg taki portfel, wiec z nimi catkowicie inaczej sie rozmawia. |
oczywiscie tych transakcji mamy bardzo duzo, stgd tez mamy duze zarobki.

A wiec jezeli wybierzesz juz ten swodj drogi produkt i bedziesz sprzedawat go bogatym ludziom,
co zniweluje wiekszos¢ Twoich problemdw, musisz zaczgé automatyzowac wszystkie dziatania,
ktore sqg mozliwe do zautomatyzowania. Pomysl przez chwile o liniach lotniczych. Jak kupujesz
bilet w Wizerze czy w Ryanairze, ile razy rozmawiates z wtascicielem firmy?2

Wiadomo, ze ani razu, poniewaz jak kupujesz bilet, to ptacisz online przez system bankowy,
faktura generuje sie automatycznie, na maila przychodzi to automatycznie. Jak masz jakis
problem i dzwonisz na infolinie, to raz, ze sie nie dodzwonisz, a dwa, ze kosztuje to kilka czy
kilkkanascie ztotych za minute, wiec tam po prostu nie dzwonisz. Finalnie pojawiasz sie na lotnisku,
lecisz, wracasz i tyle.

Jezeli chcesz by¢ wolny finansowo, musisz stosowac doktadnie takie samo podejscie, czyli
stworzy¢ produkt lub ustuge, ktdre sg w jak najwiekszym stopniu zautomatyzowane. Ty jako
wtasciciel firmy musisz zajmowac sie tylko i wytgcznie mysleniem i delegacjg zadan, i
nabywaniem nowych programow, ktére automatyzujg Twojq firme.

W tym momencie zachecam do tego, zeby po odstuchaniu tej audycji zgtebi¢ temat lean
management. Jest to zagadnienie, ktére sprawia, ze eliminujesz wszystkie czynnosci, ktére sq
zbedne i nie przynoszg dochodu, a zajmujesz sie tylko i wytgcznie tym, co przynosi wiecej
satysfakcji Twoim klientom. Co za tym idzie, masz wiecej pieniedzy.
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Zachecam do tego, zeby zgtebi¢ temat lean management. Jezeli chcesz zaczgc¢ od polskiej
ksigzki, polecam tytut ,,Doktryna jakosci” napisany przez pana profesora Andrzeja Blikle. Jest to
jedna z najlepszych ksigzek, jakie mozesz przeczytac o biznesie napisana w jezyku polskim. Jak
juz zautomatyzujesz wszystkie swoje dziatania, to musisz zwiekszy< skale.

Wyobraz sobie, ze zaktadasz nowego Ubera. Jezeli zrobisz strone internetowq, aplikacje, poznasz
prawo i utozysz to wszystko tak, ze klient bedzie mdgt z tego korzystac, to jedynym Twoim
zadaniem jako wtasciciela Ubera jest doktadanie nowych takséwek, czyli pozyskiwanie nowych
kierowcow z ich samochodami.

Czyli z jednej strony automatyzacja w takiej firmie taksdwkarskiej to jest po prostu stworzenie
systemu, ktéry sam dziata, a z drugiej strony zwiekszanie skali to po prostu dodawanie nowych
pojazddw. W inwestowaniu w nieruchomosci skala i automatyzacja bardzo dobrze dziata w
biznesie podnajmu.

Jezeli stworzysz caty zestaw procedur i zbudujesz wokét siebie zespdt specjalistdw, ktdrzy realizujg
za Ciebie odpowiednie czynnosci, takie jak na przyktad notariusz, agent ubezpieczeniowy,
agent od kredytdw i wszystkie inne osoby, ktére biorg udziat w procesie zakupu, sprzedazy i
remontu mieszkania, to potem doktadasz tylko kolejne nieruchomosci, doktadasz kolejne akty
notarialne lub kolejne umowy zarzgdzania czy podnajmu dang nieruchomosciq.

Zwiekszasz skale swojego biznesu, ale catosc jest na tyle automatyczna, ze wystarczy, ze
podpiszesz umowe, zostawisz jg pracownikowi na biurku i catos¢ dzieje sie juz sama. Dlatego
biznes podnajmu jest o tyle piekny, ze jest bardzo mato obstugowy, jezeli wiemy, jak to wszystko
pouktadac¢ w odpowiednie checklisty, procedury i jak zoudujemy zespdt, na ktérym mozemy
polegac.

Jezeli chcesz zobaczyé, jak wyglgda zautomatyzowany i mocno wyskalowany biznes w
nieruchomosciach, to zachecam Cie do udziatu w warsztacie z podnajmu. To jest miejsce, w
ktorym Kamil, z ktérym wspdtpracuje, pokazuije, jak stworzy¢ sobie biznes, gdzie doktadasz tylko
kolejne cegietki na zasadzie nowych umoéw z wtascicielami.

Twoj biznes sie skaluje w goére, zarabiasz kilkadziesigt tysiecy ztotych miesiecznie plus budujesz
swoj witasny majatek. Nie jest to wiec tylko warsztat z samego podnajmu, ale rowniez i przede
wszystkim z budowania i gromadzenia wtasnego majgtku, wtasnych nieruchomosci na wynajem
za gotdwke, ktdrg generujesz, i przede wszystkim za zdolnos$¢ kredytowq, ktérg pokazujemy, jak
sprytnie stworzyc.

PrzejdZzmy teraz do dziewigtego punktu naszej listy, czyli do delegacji zadan. Bez delegowania
zadan nie staniesz sie osolbg wolng finansowo. Zréb sobie teraz proste Ewiczenie. Zastandw sie,
ile zarobite$ w catym zamknietym juz poprzednim roku i podziel te liczbe przez 2 tysigce. Dla
przyktadu jezeli zarobite$ 100 tysiecy ztotych w ciggu roku i podzielisz to przez dwa tysigce, to
mniej wiecej Twoja stawka godzinowa oscyluje w granicach 50 ztotych za godzine.

To znaczy, ze kazda aktywnos¢ wykonywana w Twojej godzinie czasu moze wygenerowac 50
ztotych lub wiecej. Dlatego od tego momentu, jezeli masz do zrobienia jakgkolwiek czynnose,
jakiekolwiek zadanie i komu$ mozesz zaptaci¢ mniej niz 50 ztotych za godzine, to powinienes tej
osobie za to zaptacic¢, zebys mogt zajgc sie tym, na czym Ty naprawde zarabiasz pienigdze.

Najprostszy i najbardziej adekwatny przyktad dotyczy prasowania koszul. Wyobraz sobie, ze
zajmujesz sie biznesem podnajmu i zeby pozyskac jedno mieszkanie do takiego zwyktego
podnajmu, musisz umowic sie co najmniej na dziesie¢ spotkan z réznymi wtascicielami, zeby

przynajmniej jedna na dziesie¢ z nieruchomosci wpadta, zebys moégt podpisa¢ umowe.
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Zatézmy, ze przed spotkaniem musiatby$ natozy¢ koszule. Koszula musiataby by¢ wyprana i
wyprasowana. Zeby wyprac i wyprasowac koszule, musiatbys na te dwie czynnosci, pomijajgc
to, ze musi wyschngc, poswieci¢ okoto trzydziestu minut.

Jezeli masz umoéwic sie na dziesie¢ takich spotkan i tylko jedno spotkanie skonczy sie tym, ze
dostaniesz mieszkanie, na ktérym bedziesz zarabiat minimum 1000 ztotych miesiecznie z umowqg
na przyktad na piec lat, to przemndzmy, jakie to generuje zyski. Tysigc ztotych miesiecznie razy
dwanascie miesiecy to jest 12 tysiecy ztotych rocznie Twojego przychodu.

Jezeli pomnozymy to razy piec lat razy dtugo$¢ umowy, to masz 60 tysiecy ztotych przychodu,
ktory jest wygenerowany z jednego mieszkania. Z racji tego, ze wejdzie Cijedno na dziesiec
mieszkan, to nawet gdybyimy dla takiego prostego i dziwnego rachunku podzielili to przez
dziesie¢, to masz 100 ztotych miesiecznie.

Czyli 100 ztotych miesiecznie za to, ze pojawites sie w wyprasowanej koszuli na tym spotkaniu.
Pytanie za sto punktéw: ile kosztuje wyprasowanie koszuli w centrum handlowym?e Odpowiedz
jest prosta: 7, 8, do 10 ztotych.

Wiec jezeli Ty na jednym spotkaniu mozesz podpisa¢ umowe, ktéra bedzie generowata 1000
ztotych miesiecznie i 60 tysiecy ztotych w ciggu pieciu lat, to nie mozesz, a nawet nie masz
prawa jako przedsiebiorca prasowac wtasnej koszuli, poniewaz mozesz zrobi¢ to za 10 ztotych.
W czasie gdybys prasowat sam te koszule, bytby$ w potowie drogi na nastepne spotkanie, ktdre
mogtbys sobie umowic.

Dlatego najwazniejsze co musimy sobie uswiadomic¢ przy osigganiu wolnosci finansowej to to, ze
kazde zadanie czy czynnos¢, ktérg mozna zleci¢ za mniej niz wynosi nasza stawka godzinowa,
musi po prostu zosta¢ wydelegowane. Najwiecej czasu ludzie poswiecajg na gotowanie, na
sprzgtanie, na pranie, a wszystkie te czynnosci dzisiaj mozna za $mieszne pieniqgdze
wydelegowac i zajgc sie po prostu zarabianiem pieniedzy.

Tym sie wtasnie rozni osoba pracujgca na etacie od osoby, ktéra jest przedsiebiorcg, ze
przedsiebiorca tylko i wytqcznie atakuje, czyli zarabia duze pienigdze i potem za wszystko ptaci,
a cztowiek, ktéry pracuje na etacie, zarabia okreslong sume, a catqg reszte czynnosci wykonuje
sam i nie ma czasu na zarabianie wiecej, niz ma na efacie.

W tym rozdziale réwniez nie polecam zadnej ksigzki, tylko zachecam do dziatania, zeby
zatrudnic sobie asystenta lub asystentke. Moze to by¢ osoba na caty etat, moze to by¢ osoba
na pdét etatu lub wirtualna asystentka. Sq grupy na Facebooku Wirtualna asystentka, gdzie
mozna zatrudni¢ kogo$ na okreslong stawke godzinowg do wykonania okreslonej czynnosci i
zazwyczaqj te osoby robig to po prostu z domu.

Jezeli co miesigc na przyktad spedzasz czas na tym, zeby zaptaci¢ rézne rachunki, mozesz
oddelegowac to tamtej osobie, zeby zrobita za Ciebie te ptatnoscii mozna to w normalny
bezpieczny sposéb zaplanowac. Jezeli masz czynnosci, ktére sg powtarzalne, proste i wymagajg
po prostu roboczo godzin, to sg rzeczy, ktdére w pierwszej kolejnosci musisz delegowac.

Ostatnim, dziesigtym punktem na naszej liscie sg aktywa. Wszystkich poprzednich dziewieé
punktdw zmierza ku temu, zeby$ miat jak najwiecej pieniedzy i zebys mogt kupic jak najwiece]
nieruchomosci czy innych aktyw, ktére generujqg dia Ciebie pienigdze. Przypomne tutaj bardzo
prostqg kalkulacje.
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Jezeli zarobisz milion ztotych w gotdéwce i ulokujesz te pienigdze w nieruchomosciach, to
bedziesz zarabiat 100 tysiecy ztotych rocznie, bo dziesie¢ procent z miliona to jest 100 tysiecy
ztotych. Jezeli 100 tysiecy ztotych podzielisz przez dwanascie miesiecy, to wyjdzie kwota okoto
8300 ztotych miesiecznie, czyli tyle by$ zarabiat miesiecznie, gdybys kupit za milion ztotych
mieszkan na wynajem.

Czy 8 tysiecy ztotych to jest kwota, ktéra dla catej rodziny pozwala zosta¢ wolng finansowo?
Mysle, ze w duzym miescie na pewno nie. W krajach takich jak Azja czy Ameryka Potudniowa
bytby peten luksus.

Dlatego musisz sobie uswiadomic, ze zeby zostac w petni wolng finansowo osobg, musisz albo
zarobi¢ 2 miliony ztotych (wtedy miatbys okoto 16 tysiecy ztotych miesiecznie, gdybys kupit
mieszkania za gotdwke), albo mozesz kupi¢ mieszkania na kredyt i wtedy potowa Twojego zysku
Z nieruchomosci to bedzie rata kredytowa, a druga potowa to bedzie zysk.

Czyli jezeli miatbys mieszkanie kupione za milion ztotych w kredycie, to 4 tysigce ztotych miatbys
raty kredytowej, a 4 tysigce ztotych miatbys zysku. Wobec tego tak jak widzisz kalkulacja jest
bezbolesna i gdybys chciat mie¢ najbezpieczniejszg i najbardziej pewng forme wolnosci
finansowej czyli kupienie mieszkania za gotéwke, to nawet przy wydaniu miliona masz 8 kota
miesiecznie, przy wydaniu 2 milionédw masz 16 kota miesiecznie.

Wiec zeby mie¢ 24-25 kota, musiatbys wsadzi¢ 3 miliony ztotych w gotéwce w nieruchomoscii to
najlepiej w duzym miescie w centrum, zebys byt najbardziej zabezpieczony i mégt wyjechad juz
na zawsze za granice, i ptywac sobie na statku dookota $wiata, kiedy tylko chcesz.

Dlatego warto sie zastanowic, czy chcemy by¢ bardzo bogaci i wolni finansowo, czy tylko wolni
finansowo. Jezeli pracujesz na etacie i nie chcesz juz tego robic, to tak jak mdwitem na
poczgtku audycji, wystarczy przez sze$¢ miesiecy budowac swojq zdolnos¢ kredytowq,
pojechac¢ do Norwegii na przystowiowe truskawki i przywiez¢ kilkadziesigt tysiecy ztotych.

Mozesz wtozy¢ te pienigdze na wktad wtasny zatdézmy w dwie nieruchomosci i bedziesz miat
dwa mieszkania na kredyt, ktére dadzg Ci kilka tysiecy ztotych miesiecznie. Za te kilka tysiecy
ztotych zysku mozna juz teraz podrézowacd po catym Swiecie. Nie trzeba czekac¢ dziesieciu,
pietnastu czy dwudziestu lat, az dostaniemy emeryture z ZUS-u, ktérej i tak nigdy nie bedzie.

Natomiast jezeli naprawde chcemy przestac mysle¢ o pienigdzach, nie martwic sie tym, ze
mamy kredyt, musimy zarabiaé ogrom gotdéwki. Zeby to zrobié, trzeba by¢ przedsiebiorcq,
rozwijac sie w zakresie sprzedazy, prowadzenia firmy i delegowania zadan. Oczywiscie nalezy
rowniez wydawac mniej niz sie zarabia, ale o tym nie mdéwie, bo jest to oczywiste.

Jezeli przepalimy wszystko, co zarobimy, to po prostu tak, jakbysmy tego nie zarobili. Najgtupsza
rzecz, ktérg mozna zrobi¢ z pieniedzmi, to je po prostu wydac. Na koniec chciatbym
powiedzieé, zeby nie byto tak kolorowo, ze sq jednak dwa problemy, ktére mogg stang¢ na
naszej drodze do wolnosci finansowe;.

Jednym z nich, szczegdlnie w Polsce, jest urzgd skarbowy, a drugim jestes Ty. Jezeli zdecydujesz,
ze chcesz by¢ bogaty i wolny finansowo, to po prostu taki bedziesz. Jezeli bedziesz dalej tkwit na
etacie czy prowadzit matqg dziatalno$¢ gospodarczg, to na pewno nie staniesz sie bogaty, bo
po prostu nie ma matematycznej, fizycznej mozliwosci, zeby to sie stato.

Pamietqj, ze cztowiek zarabia tyle, ile jest wart w oczach innych ludzi i jok dobrze w oczach
innych ludzi wyglgda i sie prezentuje. Jezeli chcesz przyspieszy¢ swojg droge budowania
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wolnosci finansowej, mam dla Ciebie dobrg wiadomos¢. Przez ostatni rok dla grup miedzy
dwiescie a piecset oséb organizowatem spotkania pod tytutem ,,Never work again”.

Na tych wyktadach pokazywatem sposoby, dzieki ktérym mozna osiggngc¢ wolnos¢ finansowq
poza inwestowaniem w nieruchomosci. Dostatem juz tgcznie kilkanascie maili od oséb, ktére
wprowadzity czes¢ z tych przyktaddw w zycie i rzeczywiscie zarabiajg w euro, w dolarach, w
funtach na biznesie online, ktdry jest w petni zautomatyzowany.

Dlatego postanowitem, ze stworze kurs premium dla limitowanej grupy dwunastu osdéb. Zeby
zapisac sie na ten warsztat, trzeba odpowiedzie¢ na szczegdtowe pytania, ktdre zawierajqg sie w
ankiecie rejestracyjnej. Po przeanalizowaniu tej ankiety bedziemy zdzwaniac sie z osobami, ktére
ja wypetnity i weryfikowac, czy na pewno sg w stanie zrealizowac plan, ktéry bedzie
przedstawiany na warsztatach.

Wobec tego do tego grona dwunastu osdb bedzie mogta sie przytgczy< tylko i wytgcznie
osoba, ktéra przejdzie pozytywnqg dwuetapowq weryfikacje i ja bede miat stuprocentowq
pewnose, ze mozemy pracowac z tq osobg.

Jezeli chcesz zbudowac swoj biznes w oparciu o inwestowanie w nieruchomosci i stworzenie
biznesu, ktéry bedzie zarabiat pasywnie i bedzie oparty na skali i na automatyzaciji, serdecznie
zachecam Cie do tego, zebys$ napisat na mail@pawelalbrecht.com z tytutem ,,Never work
again” i wtedy przesle Ci link do ankiety i do formularza rejestracyjnego.

Z racji tego, ze juz teraz dostaje kilkadziesigt maili dziennie, chciatbym zaznaczy¢ jedng rzecz. To
jest szkolenie premium dla zamkniete] grupy dwunastu oséb. To jest najdrozsze szkolenie, ktére
organizuje, bo mam stuprocentowq pewnosé, ze po wdrozeniu tych Skazéwek zostaniesz osobg
wolng finansowo, poniewaz ja statem sie takg osolbg w wieku dwudziestu siedmiu lat, po dwdch
latach dziatalnosci w biznesie nieruchomosci.

Wobec tego uprzejmie prosze o kontakt w tej sprawie tylko i wytgcznie osoby, ktdre sg mocno
zdeterminowane, zeby osiggngc swoje cele i takie, ktére majg Swiadomosc tego, ze jest to
drogie szkolenie premium. To tyle w temacie audycji o budowaniu swojej wolnosci finansowej.

Wszystkie te dziesie¢ krokdw bedziesz mogt zobaczyE na mojej stronie internetowej, gdzie
znajdzie sie odnosnik do tej audyciji. Serdecznie Ci dziekuje za wytrwanie do kohca. Do
ustyszenia w kolejnej audyciji. Pozdrawiam serdecznie. Czesc.




