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Audycja:
Szkolenia z inwestowania w nieruchomosci

Stuchasz audycji ,,Albrecht o nieruchomosciach”. Ja nazywam sie Pawet Albrecht, a to jest
doktadnie piecdziesigty odcinek audycji. Dzieki tym nagraniom poznatem kilkanascie tysiecy
wspaniatych oséb na kilku kontynentach. Zwiedzitem przez to prawie trzydziesci réznych panstw,
w ktérych miatem okazje zobaczy< rynek nieruchomosci okiem osdb, ktére tam dziatajq, flipujq i
zarabiaqjq z rynku nieruchomaosci.

Zbudowana siatka kontaktéw po trzech latach dziatalnosci pozwolita mi zapomniec o
zarabianiu pieniedzy z koniecznosci i dzieki temu moge skupic sie tylko na tym, co po prostu
chce robi¢. W zwigzku z tym nagrywam wtasnie jubileuszowy odcinek, ktéry pomoze Wam poéjsc
podobng droga.

Podziele sie tutaj swojg wiedzg na temat zarabiania pieniedzy w branzy inwestowania w
nieruchomosci. Mam nadzieje, ze przynajmniej jeden z tych piecdziesieciu dotychczasowych
odcinkdéw audycji sprawit, ze zarobite$ lub zarobita$ po prostu wiecej pieniedzy.

Tematem tego odcinka bedq szkolenia z inwestowania w nieruchomosci, a sama audycja
zostanie klasycznie podzielona na trzy czesci. W pierwszej czesci powiem o tym, jaka jest réznica
pomiedzy cztowiekiem, ktdry zarabia podstawowq pensje na etacie a osobq, ktéra jest
nieruchomosciowym przedsiebiorcqg. Pokaze rowniez, co nalezy robi¢, aby zarabiac pienigdze w
branzy nieruchomosci.

W drugim module powiem, dlaczego prawie wszystkie nieruchomosciowe szkolenia i spotkania
sq po prostu za darmo. A na koniec w punkcie trzecim podziele sie swojg wiedzqg, jak sprawnie
wejs¢ w Swiat nieruchomosci, od jakich eventéw nalezy zaczgé swojg przygode i jakie ksigzki
trzeba przeczytac, zeby odnalez¢ sie na takich wydarzeniach.

Zaczynamy wiec od czesci pierwszej, w ktdrej powiemy o tym, jaka jest réznica pomiedzy osobqg,
ktéra zarabia mato lub wcale a takg, ktéra zarabia duzo, szczegdlnie w branzy nieruchomosci.
Osoby, ktére pracujg na podstawowym etacie, sprzedajg po prostu swoj czas za pienigdze, czyli
ilo§¢ godzin razy ilo$¢ ztotdwek rowna sie wynik, ktéry ta osoba zarobi w ciggu roku.

Taka forma zatrudnienia nie pozwala na budowanie majgtku, wiec jedynym krokiem na etacie
do zwiekszenia swoich zarobkdw jest po prostu zwiekszenie swoich kompetencji tak, zeby miec
wyzszq stawke na godzine. Ale dalej jesteSmy w sytuacii, w ktérej musimy sprzedac swojq
godzine za pienigdze i nie zaleznie od tego, jak bardzo bysmy sie starali, mozemy pracowac
tylko kilkanascie godzin w ciggu dnia, wiec mamy zawsze nad gtowqg zatozony sufit, ktérego nie

bedziemy w stanie przeskoczyc.

W zwigzku z tym najlepszqg alternatywqg do rozpoczecia budowania swojego majatku jest
zatozenie wtasnej firmy, gdzie mozemy uniezalezni¢ poswiecone godziny na prace od

zarobkow, ktére bedziemy otrzymywacd. Podstawowym btedem poczgtkujgcych
przedsiebiorcow, ktérzy mato zarabiagjqg, jest to, ze zaczynajg handlowac towarami o niskiej
jakosci do grupy biednych osdb, w bardzo matej ilosci.
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Jezeli kto§ na poczgtku swojej kariery biznesowej wpada na pomyst zeby zatozy¢ sklep
internetowy i znalazt produkt za 5 ztotych, ktéry bedzie sprzedawat za 15 ztotych, czyli bedzie
zarabiat 10 ztotych na sztuce, to taka osoba musi sprzedac dziesie¢ produktéw, zeby zarobic
100 ztotych, sto produktéw, zeby zarobi¢ 1000 ztotych.

W zwiqgzku z tym sto razy trzeba wystawic¢ fakture, sto razy trzeba zapakowad przesytke, sto razy
trzeba obstuzy¢ zamodwienie po to, zeby zarobi¢ 1000 ztotych, z ktérego trzeba zrobi¢ jeszcze
wszystkie optaty za ksiegowose, programy i tak dalej, i tak dalej.

Dlatego spora grupa osdb konczy swojg przygode z przedsiebiorczoscig na tym pierwszym
kroku, bo widz, ile czynnosci nalezy wykonad, zeby zarobi¢ pienigdze podobne do tych, ktére
zarabia sie na etacie. W zwigzku z powyzszym najwiekszym problemem oséb, ktére nie radzg
sobie finansowo, jest to, ze przebywajg w srodowisku 0sdb, ktére majg podobne zarobki do nich.

Cztowiek jest tak skonstruowany psychologicznie, ze chetnie podejmuje akcje, ktdére zostaty
zarekomendowane przez grupe jego znajomych. Jezeli nasz pracownik etatowy nie moze
odniesc¢ sie do sukcesdw swoich znajomych i nie widzi, ile czasu i w jaki sposdb nalezy go
poswiecic¢, zeby zarobi¢ dang kwote, to nigdy takich pieniedzy nie bedzie zarabiat, poniewaz
nie bedzie miat tyle motywaciji, zeby wyjs¢ ze swojej strefy komfortu i zaczgé robi¢ to samo, co
robig jego znajomi.

Wyobraz sobie sytuacje, ze wychodzisz na parking przed domem i widzisz Twojego sgsiada,
kolege, ktéry przyjezdza nowym Audi A4 i mowi, ze przyprowadzit ten samochdd ze Szwajcarii
dla swojego kolegi i zarobi na tym samochodzie 5 tysiecy euro na czysto. Praktycznie nie ma
Polaka na swiecie, ktéremu nie zapalitaby sie zaréwka i chociaz przez chwile nie pomyslatby,
czy nie warto by sciggac takich samochoddw dla swoich znajomych i tez zarabiac 5 tysiecy
euro na sztuce.

Jedna taka sytuacija nie sprawi, ze nasz Kowalski zajmie sie scigganiem samochoddw za
granicq, bo po prostu nie ma o tym pojecia, ale gdyby podszedt do niego drugi i frzeci znajomy
W jego miejscowosci, ze rowniez robi to samo i jest to ztoty biznes, to jestem przekonany, ze ta
osoba chociaz chciataby zobaczy¢ jak to wyglgda i jest duze prawdopodobienstwo, ze
zajetaby sie tym tematem.

Na tym polega wtasnie przebywanie wsrdd grupy znajomych, ktérzy majg dobre i
przedsiebiorcze pomysty i rzeczywiscie zarabiajg na nich pienigdze. Natomiast najgorszg grupg z
jakg mozna sie zadawad, jest to grupa oséb, ktéra sama nie jest przedsiebiorcami, sama nie
wykonuije zadnych ruchéw, a ma najwiecej do powiedzenia w temacie zarabiania pieniedzy
poza pracg na etacie.

Dlatego moja sugestia jest taka, zeby sie zastanowic¢, wérdd jakich pieciu najblizszych oséb my
zyjemy i czy sg wsrdd tej grupy osoby, ktére duzo méwig, majg duzo pomystdw, ale nigdy nic z
nimi nie robiqg.

Przejdziemy teraz do kolejnego punktu. Rozmawialismy o tym, dlaczego osoby, ktdre pracujg na
etacie, nie majg szansy na pomnazanie swojego majgtku, wiec teraz porozmawiamy o
osobach, ktére pomnazajg swdj majgtek w oparciu o rynek nieruchomosci. Na poczgtek
powiedzmy o tym, dlaczego rynek nieruchomosci generuje tak duze zarobki.
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Przede wszystkim dlatego, ze w duzych miastach klasy A nieruchomosci sq dzisiaj bardzo drogie.
Jezeli nieruchomos¢ kosztuje 500 tysiecy ztotych, to kazda ustuga wykonywana przy tej
nieruchomosci bedzie sporo kosztowac i bedzie mozna dzieki temu duzo na niej zarobic.

Jezeli posrednik nieruchomosci sprzeda takie mieszkanie za 500 tysiecy ztotych i dostanie 2
procent prowizji, to otrzyma 10 tysiecy ztotych. Jezeli dostanie te prowizje z dwdch stron — 2
procent tu i 2 procent tu — to dostanie tgcznie 20 tysiecy ztotych. Jezeli mamy ekipe budowlang,
ktéra wykonczy mieszkanie o powierzchni 60 metréw, to zarobi tez kilkanascie czy kilkadziesigt
tysiecy ztotych.

Jezeli mamy posrednika kredytowego, ktéry udzieli kredytu na wartos¢ ponad 500 tysiecy
ztotych, to réwniez dostanie prowizje od banku w wysokosci kilku tysiecy ztotych dzieki temu, ze
ta wartos¢ transakciji jest wysoka. Jezeli projektant bedzie miat zaprojektowac to mieszkanie, to
réwniez od ilosci metréw, od swojej stawki zarobi od kilkuset do kilkunastu czy kilkudziesieciu
tysiecy ztotych, w zaleznosci od projektu i od nieruchomosci.

W zwiqgzku z tym wiekszo$¢ ustug, ktdre bedqg wykonywane przy tej nieruchomosci, bedzie po
prostu droga, bo sama warto$¢ nieruchomosci jest wysoka.

Leby uczestniczy¢ w rynku nieruchomosci, nie trzeba sprzedawac swojego czasu za pienigdze.
Nalezy sprzedawac informacije za pienigdze, czyli zarabiac po prostu w systemie prowizyjnym.
Jezeli znajdziesz nieruchomose, na ktérej ja bede mdogt zarobic 50 tysiecy ztotych, z
przyjemnoscig zaptace Ci 5 czy 10 tysiecy ztotych za przyprowadzenie okazjiinwestycyjnej. |
zrobi to kazdy inny inwestor, ktérego spotkasz. Dlatego zarabianie na tym rynku uwarunkowane
jest od tego, ile informaciji posiadasz i jakiej sg one jakosci.

Dlatego teraz przejdziemy do bardzo waznego punktu, w ktérym powiem, co nalezy robié, zeby
zaczqc¢ zarabiac pienigdze na informacjach na rynku nieruchomosci, nawet wtedy, gdy
pracujemy na etacie lub mamy jakiekolwiek inne zajecie. Bede mdowit o tym dlatego, poniewaz
jestem w stu procentach przekonany o trafnosci swojej wiedzy.

Ja swoéj majgtek zbudowatem od zera do wartosci kilku milionéw ztotych dzieki temu, ze
spotykatem sie z osobami magdrzejszymi i bogatszymi od siebie i miatem okazje razem z nimi
pracowac. Uczestniczytem tez w niezliczonej ilosci spotkan networkingowych —
nieruchomosciowych, biznesowych czy nawet w zwyktych spotkaniach organizowanych na
uczelniach — i poznatem mndstwo, mndstwo przedsiebiorcédw, ktérzy podgzajg podobng sciezkg
i majg podobne rezultaty.

Mam tez mndstwo znajomych, ktdrzy chcieliby réwniez pomnazac swoj majgtek, budowac
wtasne firmy i zarabia¢ na nieruchomosciach, bo widzg na moim przyktadzie, ze jest to mozliwe,
i nawet po udzieleniu przeze mnie wskazéwek, co nalezy robic, po prostu tego nie robig. | ja
doktadnie widze, w jakim miejscu byli wczesdniej, w jakim miejscu sq teraz, nawet pomimo tego,
ze moéwitem im, co ja zrobitem, zeby mogty te pienigdze te osoby zarabiac.

Dlatego na podstawie moich doswiadczen, ktére ja zbudowatem przez prowadzenie wtasnej
firmy oraz na podstawie antydoswiadczeh moich znajomych przedstawie Ci teraz sposdb, dzieki
ktoremu rowniez Ty bedziesz mogt zarabiac na rynku nieruchomosci, jezeli bedziesz robit
doktadnie to, co zaraz ustyszysz.

Wobec tego ten ztoty przepis zaczne od historii, ktéra wydarzyta sie naprawde. Akcja bytg
zorganizowana przez mojego kolege, z ktérym teraz wspodtpracuje, ktéry ma biznes poza
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nieruchomos$ciami. Na grupie typu ,Katowice: dam prace” umiescit ogtoszenie, w ktérym chciat
zatrudnic¢ kilka oséb do pracy fizyczneji te osoby miaty przynosi¢ towar z jednego magazynu na
drugi.

W tym ogtoszeniu — Smiatem sie juz w momencie, jak je widziatem — napisat wyraznie, ze szuka
pracownikéw na ten pigtek, sobote i niedziele i pod spodem kilkanascie razy wyttuszczonym
drukiem napisat, ze pigtek, sobota i niedziela to znaczy, ze nie chce kogo$ w poniedziatek,
wtorek, srode i czwartek, tylko i wytgcznie pigtek, sobota i niedziela. Pigtek, sobota i niedziela to
nie jest poniedziatek, to nie jest wtorek, to nie jest sroda. To jest po prostu ten pigtek, ta sobota i
ta niedziela. ,,\W zwigzku z tym jezeli masz czas w ten pigtek, sobote i niedziele, to przyjdz w ten
pigtek, sobote i niedziele i nie przychodz w zaden inny dzieh tygodnia ani w innej dacie. To jest
akcja tylko i wytgcznie w ten pigtek, sobote i niedziele”.

Wiec jak ja juz to widziatem, to wiedziatem, ze ten mdj kolega miat doswiadczenia z
poprzednich takich rekrutacji i po prostu wiedziat, co sie wydarzy. No i oczywiscie w
komentarzach i w telefonach, jak z nim rozmawiatem pdzniej, pojawiata sie tylko i wytgcznie
informacja: czy moge przyjs¢ w poniedziatek, czy moge przyjs¢ we wtorek, bo w weekend
jestem na dziatce, bo w sobote mam basen i wtedy nie moge. Czy moze by¢ inna data?

Wiec ludzie, pomimo tego, ze byto napisane , tylko i wytgcznie w ten weekend”, chcieli i tak
zrobi¢ cos innego. Dlaczego o tym moéwie? Poniewaz ludzie nawet jak dostang sprawdzony
schemat i prostq instrukcije, to i tak kombinujg naokoto i szukajg caty czas nowych sposobdw i
rozwiqzan, chociaz rozwigzanie jest proste i wystarczy nim po prostu podgzac.

Dlatego ze zeby zarabia¢ na nieruchomosciach, musimy robi¢ przede wszystkim jednq rzecz.
Jedna rzecz to znaczy nie poniedziatek, nie wtorek, nie sroda, nie czwartek — tylko i wytgcznie
jedna rzecz.

Jezeli bedziemy zajmowali sie tylko jedng czynnosciq, to bedziemy stawali sie ekspertami w
naszej dziedzinie i ludzie, ktérych bedziemy spotykac, bedq nas kojarzyli tylko i wytgcznie z tej

czynnosci. Czyli bedziemy takg osobq, do ktorej sie idzie, dzwoni czy pisze w sytuacii, kiedy
musimy zrealizowad¢ wtasnie te czynnose.

Jezeli bedziesz specjalizowat sie w nieruchomosciach komercyjnych w Twoim miescie i ktos
bedzie szukat biura, duzej powierzchni magazynowej, to bedzie wiedziat, ze kiedys na spotkaniu
spotkat cztowieka, ktéry zajmuie sie tylko i wytgcznie nieruchomosciami komercyjnymi.

Nie zajmuje sie podnajmem, nie zajmuje sie szukaniem okazji mieszkaniowych, nie robi flipdw. To
jest cztowiek, ktéry zarabia duzo, zna sie na temacie nieruchomosci i powierzchniach
komercyjnych.

Jezeli chcesz stac sie ekspertem od podnajmu nieruchomosci, to powiniene$ zajmowac sie tylko
i wytgcznie podnajmem i gotowcami inwestycyjnymi, zeby ludzie wiedzieli, ze jestes specjalistq,
ekspertem, wiesz na ten temat wszystko, jezdzisz na wszystkie mozliwe aktualne szkolenia z tego
zakresu, masz aktualng wiedze, aktualne dokumenty — jeste$ po prostu cztowiekiem, do ktérego
nalezy sie udac.

Taka sytuacja sprawia, ze zaczynasz otrzymywac mnodstwo polecen od konkretnych oséb, ktére
chcq juz zostawi¢ pienigdze, bo znalazty cztowieka, ktéry potrafi zrobi¢ to najlepiej w swojej
branzy w swoim miescie. Dlatego specjalizacja i robienie jednej rzeczy jest po prostu kluczem do

zarabiania duzych pieniedzy.
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Wyobraz sobie lekarza. Lekarz nie jest w stanie przy dzisiejszym stanie medycyny znac wszystkich
zagadnien z tego zakresu. Sq lekarze specjalisci — mamy laryngologdéw, ortopeddw,
anestezjologdw, chirurgdw i tak dalej — i kazdy z nich specjalizuje sie tylko i wytgcznie w jednym
obszarze. A jezeli pacjent wymaga skierowania do kogos innego, to po prostu wysyta te osobe
do kolegi, ktéra sie najoardziej zna na danym temacie, ktéry jest temu pacjentowi potrzebny.

Wobec tego podsumowujac, Ty rowniez musisz by¢ takim lekarzem ze specjalizacjq, ale méwigc
o nieruchomosciach, wtasnie w branzy nieruchomosci. Wobec tego zeby zarabia¢ na
nieruchomosciach, musisz wybrac teraz jedng rzecz, na ktérej chcesz zarabiac i po prostu w
swoim Srodowisku stac sie osobq, ktéra bedzie uwazana za eksperta, specjaliste i ludzie bedg do
Ciebie z tym tematem dzwonic.

To jest pierwszy i najwazniejszy sposéb na to, zeby zarabia¢ duzo pieniedzy i zeby Twoje zycie
stato sie przede wszystkim prostsze.

Aby skupi¢ sie jak laser tylko i wytgcznie na jednej czynnosci i doskonalic sie w tym zakresie,
musimy przede wszystkim poznac¢ cate spektrum mozliwosci, ktére za sobg rynek nieruchomosci
niesie i wybrac to, co nam sie najbardziej podoba, to co przynosi najwiecej dochodu, jezeli na
tym nam zalezy — i po prostu zaczg¢ to robic.

Leby pozna¢ cate to spektrum nieruchomosciowe, wystarczy przestucha¢ moje audycje, w
ktorych méwie o wiekszosci rzeczy, na ktérych mozna zarabiac na nieruchomosciach i po prostu
wybrac sobie jednq z tych rzeczy.

Mozna tez sie pojawi¢ na jakimkolwiek spotkaniu nieruchomosciowym, zobaczy¢ kto najwiecej
zarabia, kto jest najbardziej popularny w tym srodowisku nieruchomosciowym jako dostarczyciel
jakich$ produktéw czy ustug i po prostu zaczgc robic¢ to samo co ta osoba. Podsumowujgc ten
punkt, réb dobrze tylko i wytgcznie jedng rzecz i powiedz o tym wszystkim.

Po drugie, jezeli wybierzesz juz swdj obszar specjalizacii, najwazniejsza zasada to nigdy nie
puchnij. Nigdy nie mozesz zrezygnowac z doskonalenia sie w Twoim obszarze specjalizacii,
dopdki nie zarobisz przynajmniej miliona ztotych. Jezeli robisz jakgs czynnosc¢ i nie zarobites
miliona, to znaczy, ze jeszcze dalej sie musisz uczy¢, rozwijac, zdobywac klientéw.

Dopiero po tym pierwszym milionie bedziesz mogt stwierdzi¢, czy to jest dobre, czy to jest
niedobre. Ale jezeli widziate§ cztowieka, ktdry zarobit na tym duze pienigdze i zarabia na tym
dalej, to jest sygnat, ze Ty rébwniez mozesz na tym zarabiac. Wiec dopdki nie wygenerujesz duzej
kwoty, to po prostu nie przestawaj tego robic.

Czyli konsekwencja i zaangazowanie jest kluczem do tego, zeby w te] specjalizacji swojej
wytrwac i nie rozpraszac sie na zadne inne czynnosci. Jezeli kto$ zaproponuje Ci inwestowanie w
bitcoinach, inwestowanie na Forexie, jezeli ktos§ zaproponuje Ci nagle, ze najem
krotkoterminowy jest super, jezeli Ty zajmujesz sie zwyktym podnajmem czy flipami, nie zmienigj
swojej specijalizacji. Réb tylko i wytgcznie dobrze swojg jednq rzecz.

Punkt frzeci, ktdry jest kluczowy do zarabiania w branzy nieruchomosci to zbudowanie wysokich
umiejetnosci interpersonalnych. Dlaczego o tym mdwie? Nieruchomosci to nie jest biznes
budynkdw, produktow i ustug. Nieruchomosci to jest biznes ludzki. Cztowiek mieszka w danej
nieruchomosci, ma zwigzane z tym jakie$ emocje, mieszka tam jego rodzina. Te decyzje sq

czesto bardzo emocjonalne, wiec ludzie, ktdrzy pracujg w tej branzy, po prostu muszg dac sie
lubic.
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Zeby zdoby¢ te wyzsze umiejetnosci miekkie, przede wszystkim musisz zwiekszy ¢ swéj zasodb
stownictwa. Im wiecej stow znasz, tym wiecej pomystow przychodzi do Twojej gtowy, bo masz po
prostu wiecej narzedzi zeby myslec. Dlatego sugeruje, zeby stuchac, czytac, oglgdac publikacje
0s0b, ktére postugujq sie bardzo dobrym jezykiem polskim, na wysokim poziomie, majg bogate
stownictwo, znajg tez terminy techniczne w danej branzy. Dzieki temu Twéj mdzg zacznie wiecej
informaciji przyswajac, o wiekszej ilosci rzeczy myslec. Dzieki temu bedziesz po prostu sprawniej
zarabiat pienigdze.

Kolejna bardzo wazna sprawa, ktéra za tym idzie to wystgpienia publiczne. Jezeli potrafisz
przekazac¢ swoéj punkt widzenia w prosty, jasny, klarowny sposdéb grupie stuchaczy — nie musi to
by¢ od razu grupa piecdziesieciu 0séb, mogq to by¢ dwie, frzy osoby, ktére przy Tobie stojg — to
po prostu bedziesz zarabiat wiecej pieniedzy.

Umiejetnos¢ sprzedazy to jest przede wszystkim umiejetno$¢ przekazywania informaciji. Zebys
dobrze przekazywat te informacije, to tak jak wczesniej powiedziatem, musisz mie¢ duzy zasdb
stéw plus potrafi¢ te stowa z siebie wyrzuci¢. Dlatego zachecam, zeby zapisac sie do grup
takich jak Toastmasters, gdzie bedziesz mogt Ewiczy¢ swoje wystgpienia publiczne i umiejetnosci

w tym zakresie oraz do jakichkolwiek innych organizaciji, gdzie bedziesz miat mozliwos¢
wypowiadania sie przed wiekszg grupg.

Nie ma po prostu lepszego sposobu niz wystgpienia przed grupg na dany temat, ktéry ich
interesuje, zeby stac sie ekspertem w ich oczach. Dlatego jezeli bedziesz sie juz specjalizowat w
jakiej§ czynnosci, to musisz powiedzie¢ o tym wtasnie na duzych spotkaniach.

Im wiecej tych spotkan bedziesz miat na swoim koncie i na wiekszej ilosci wystgpisz, tym wiecej
kontaktéw i polecen zdobedziesz i Twdj biznes zacznie po prostu rosngc. Dlatego wystgpienia
publiczne to jest klucz do tego, zeby zarabia¢ duze pienigdze.

Kolejna umiejetnose, ktoérg juz wspomniatem wczesniej, to umiejetnose sprzedazy. Sprzedaz
absolutnie nie polega na manipulacii, na jakichs$ technikach perswazyjnych. Sprzedaz to jest po
prostu udostepnienie klientom mozliwosci zakupu Twoich produktdw i ustug.

Sa dwa modele sprzedazy. Jeden model sprzedazy to jest tak zwana sprzedaz na zimno, czyli

bierzesz telefon z ksigzki telefonicznej, nazwijmy to, dzwonisz do osoby i proponujesz jej swoje
produkty i ustugi, a ta osoba akurat gotuje obiad i nie jest totalnie tym zainteresowana.

A druga forma sprzedazy jest taka, ze masz juz klienta, ktéry chce kupi¢ na przyktad miejsce na
swoje biuro, Ty zajmujesz sie powierzchniami komercyjnymi, wiec ta osoba znajduje Ciebie w
intfernecie, szuka posrednika od komerciji, dzwoni do Ciebie i méwi: ,,Dzieh dobry, mam taki
budzet na wynajem albo na zakup. Wiem, ze Pan jest specjalistg w tym temacie. Czy moze pan
mi pomoce”.,

| ta sprzedaz to jest po prostu zwykta pomoc cztowiekowi, ktéry musi zaraz, juz za tydzien
wprowadzac ludzi, meble, instalowac oprogramowanie i on chce juz to miejsce znaleze, a wie,
ze Ty mu jeste$ w stanie z tym pomaéc, bo siedzisz w tym codziennie na biezgco i robisz tylko i
wytgcznie jednq rzecz.

Wiec ta osoba dzwoni i prosi Cie o pomoc, a nie Ty dzwonisz do niej i prosisz jg o to, zeby$ miat
co wtozy¢ do garnka, zebys mogt dzieki niej zarobi¢ pienigdze. To jest totalnie inny model
sprzedazy ija tylko i wytgcznie swdj biznes opieram o klientdw, ktdrzy znajdujg moje ustugi i
produkty i sami chcg z nich korzystac.
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To jest duzo bardziej komfortowe, duzo bardziej przyjemne. Rozmawiasz z bardziej zyczliwymi i
uSmiechnietymi ludZzmi, bo po prostu pomagacie sobie wzajemnie. Ty $wiadczysz ustuge lub
sprzedajesz produkty, a ta druga osoba jest z nich po prostu zadowolona i dzieki temu jest Ci
wdzieczna, i te wdzieczno$¢ wyraza poprzez przestanie Tobie pieniedzy na konto na podstawie
faktury, ktérg wystawisz. | to jest tak proste jak to.

Mowigc o zadowoleniu, musimy wspomniec jeszcze o bardzo kluczowej sprawie, jakg jest zwykty
ludzki uSmiech i zyczliwos¢. Niestety w wiekszosci krajow postsowieckich ludzie sqg tak zblazowani
przez komune, ze pozdrawianie sie na ulicy, usmiechanie sie do siebie w autobusie jest
fraktowane podejrzliwie.

Dlatego serdecznie zachecam, aby zaczgé podrézowad do miegjsc, ktdre sg mentalnie
rozwiniete dalej niz Polska. Méwie tu gtdwnie o Australii, o Anglii, o Stanach Zjednoczonych. Sg
to miejsca, gdzie ludzie pozdrawiajq sie na ulicy, usmiechajqg sie do siebie, zagadujqg sie w
kolejkach, na przystanku w autobusie i nie jest to niczym dziwnym.

Ludzie sg po prostu dla siebie zyczliwi i usmiechnieci. Czy to jest szczere, czy to jest nieszczere —
nie ma to znaczenia, ale wida¢ po prostu te zyczliwos$¢ na ulicach.

Jest to istotne dlatego, poniewaz mozemy sobie wyobrazi¢, ze sktadamy sie z dwdch czynnikdw
w biznesie jako osoba. Po pierwsze z kompetencii miekkich, czyli tego usmiechu i zyczliwosci, a
po drugie z tych umiejetnosci technicznych, dzieki ktérym zarabiamy pienigdze.

Jezeli nasz znajomy ma nas zarekomendowac dalej swojemu bliskiemu znajomemu, na ktérym
mu zalezy, to musimy pokazac sie dobrze z obu stron.

Jezeli podejdziemy do sprawy uczciwie i powiemy: ,,Stuchaj znam sie na tym do fego momentu,
w tym Ci nie moge pomoc”, ale bedziemy przy tym mili, usmiechnieci, zyczliwi, to nasz znajomy
nie bedzie sie za nas wstydzit.

Powiedzieliimy jasno, na czym sie znamy, bylismy uprzejmii po prostu mozemy wskazac inng
osobe z branzy albo po prostu pomadc rozwigzad ten problem i polecenie nie bedzie spalone.

Natomiast z drugiej strony osoba, ktéra ma wysokie kompetencje, a jest bardzo nieprzyjemna w
kontaktach miedzyludzkich, bedzie zawsze otrzymywata mniej polecen, chyba ze to bedzie
sprawa zycia i Smierci.

Jezeli spojrzysz na portale, gdzie lekarze otrzymujg opinie od pacjentow, czesto wychwycisz dwa
rodzaje zdan. Pierwsze zdanie to jest takie, ze lekarz jest bardzo dobrym specjalistg i mi pomogt,
a drugie zdanie jest takie, ze byt bardzo nieprzyjemny podczas wizyty. Ludzie zwracajg uwage i
na kompetencije, i na te umiejetnosci miekkie.

Wiec podsumowuijgc, zachecam, zeby pracowac i nad tym, i nad tym, bo ma to kluczowe
znaczenie jako catos¢ przy systemie rekomendaciji, a rekomendacje sq dzisiaj najlepszym
sposobem na ciggtos$c biznesu i na zarabianie duzych i coraz wiekszych pieniedzy. Im wiecej
polecen dostajesz, tym wiekszych klientow w miedzyczasie zdobywasz.

Podsumowujgc ten pierwszy modut, zeby zarabiac pienigdze na rynku nieruchomosci, musimy
przede wszystkim by¢ konsekwentni, zaangazowani, robi¢ tylko i wytgcznie jednq rzecz, by¢
uSmiechnieci, zyczliwi i zdobywac kompetencie.
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Zeby zdobywac odpowiednie kompetencje, musimy przede wszystkim przebywac w srodowisku
ludzi, ktdrzy sg bogacii wydajg duzo pieniedzy na produkty i ustugi w naszej branzy. W zwiqzku z
powyzszym musimy udawac sie na wszystkie mozliwe wydarzenia, gdzie ci ludzie sie pojawiqjq, i
po prostu zaprzyjazniac sie z tymi osobami, bo tak to w praktyce wyglgda.

Dlatego jezeli jeste$ osobq, ktéra dalej sprzedaje swdj czas za pienigdze na etacie lub jestes
osobq, ktéra szuka wysokich zarobkdw poprzez prowizje, to zachecam Cie do przejscia do
modutu drugiego, w ktérym powiem, dlaczego prawie wszystkie nieruchomosciowe szkolenia sg
za darmo.

Moéwie o tym dlatego, poniewasz kiedy ja zaczynatem swojg przygode z nieruchomosciami,
szukatem wszystkich mozliwych miejsc, gdzie mogtem znalez¢ informacje na ten temait.
Przejrzatem caty internet, gdzie byto tylko kilka filmdw, zapisywatem sie na ptatne webinary,
ktérych tez byto mato i byty rzadkie i chodzitem na wszystkie mozliwe spotkania stacjonarne,
ktére sie odbywaty w Polsce i za granicq, zeby mdc poznac osobiscie prelegentéw i osoby,
ktore flipujqa.

Jak ja zaczynatem, miatem telefon tylko i wytgcznie do jednej osoby, ktéra zrobita w zyciu dwa
flipy. Dzisiaj tych telefondw nawet nie zapisuje, no bo nie jest mi potrzebne w telefonie kilka czy
kilkanascie tysiecy osdb, ktdre zrobity flipa na rynku nieruchomosci, bo i tak do wszystkich naraz
nie zadzwonie.

Jednak na poczgtku prowadzitem takqg statystyke, w ktorej spisywatem wszystkie osoby, ktdre
poznatem. Czym sie zajmujqg, ze na przyktad ta osoba robi flipy, ta osoba dostarcza kapitat, ta
osoba jest posrednikiem nieruchomosci, ten cztowiek ma ekipe budowlang i tak dalej, i tak
dalej.

Przypisywatem te osoby do spotkan, na ktérych ich poznatem, po to zebym mogt kiedys
zadzwonic¢ i powiedziec¢: ,,Czes¢, Tomek, poznalismy sie w styczniu na spotkaniu takiej organizacii
i rozmawialismy wtedy o tym i o tym. Mam dla Ciebie teraz temat. Czy mozemy o tym
porozmawiac?2”. | po to zapisywatem, skqd ci ludzie sq.

| przez to, ze tak skrupulatnie prowadzitem arkusz z mojg bazg danych i statystyke dotyczgcqg
tego arkusza, do szedtem do wniosku, ze na kazdym spotkaniu, gdzie w tytule jest inwestowanie
W nieruchomosci, na ktérym sie pojawie, zarabiam minimum 10 tysiecy ztotych na przestrzeni
nastepnych miesiecy, do roku czasu.

Z czego to wynika? Wynika to z tego, ze na przyktad w lutym bytem na spotkaniu, gdzie byto
trzydziesci oséb, wstatem i powiedziatem: ,,Nazywam sie Pawet Albrecht. Aktualnie przebywam
w Poznaniu i wyszukuje okazje inwestycyjne. Potrzebuje kontaktu do osdb, ktére mogg wytozye
gotdwke na zakup nieruchomosci lub fliperéw, ktdérzy bedqg chcieli ode mnie kupic te
nieruchomosc¢ i zaptacg mi wysokqg prowizje".

| po spotkaniu zapisywatem te kontakty do bazy, a jak znalaztem okazje inwestycyjng, to
dzwonitem do tych ludzi i ta osoba, ktéra aktualnie miata wolng gotéwke, kupowata ode mnie
te okazje i wyptacata mi na przyktad 10 tysiecy ztotych prowizji za te nieruchomosc.

W zwigzku z tym, ze tak skrupulatnie to prowadzitem, to widziatem, kiedy poznatem te osobe,
kiedy zostata wystawiona faktura i statystycznie wyszto mi po prostu, ze w ciggu roku kazde
spotkanie osoby, ktérg poznatem na tym spotkaniu, zarabia dla mnie 10 tysiecy ztotych.
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W zwiqgzku z powyzszym zaczgtem sie mocno zastanawiac, ktére spotkania w jakich miejscach
mogq przynie$¢ mi najwiecej pieniedzy, gdzie pojawi sie najwiecej konkretnych oséb, z ktérymi
bede mdgt zrobic¢ biznes. | okazato sie wtedy, ze im drozsze spotkanie nieruchomosciowe, tym
wiecej konkretnych ludzi znajduje sie w tym miejscu.

Kiedy jeszcze byty spotkania bezptatne na rynku nieruchomosci i przychodzitem na nie, to byto
wiele 0séb w bluzach z kapturem, ktérzy nie wykonywali zadnej dziatalnosci, nawet nie
pracowali na etacie i przyszli po prostu sobie postuchac.

Kiedy zaczgtem przychodzi¢ na te spotkania drogie, to zauwazytem, ze pojawiajqg sie tam ludzie
Z pieniedzmi, bo wiedzq, ze jest lepszy hotel, ze jest dobra przerwa kawowa, ze bedzie obiad i
po prostu bedg mogli mito i przyjemnie spedzi¢ swdj czas. Diatego te osoby, ktdre majg
pienigdze, pojawiajq sie tylko i wytgcznie w miejscach, gdzie jest dobrze i gdzie wejscidéwka jest
wysoka.

To jest tak samo jak ze zwyktq dyskotekq. Wejscidwka za darmo to jest po prostu mordownia i
mordobicie, a jak jest wejscidwka na Sylwestra za tysigc ztotych, to inni totalnie ludzie
przychodzg na takie wydarzenia, poniewaz majq budzet na to, zeby tak spedzi¢ czas.

Kiedy ja juz ze swojej statystyki wiedziatem, ze zarobie minimum 10 tysiecy ztotych na kazdym
spotkaniu i na spotkania ptatne przychodzi wiecej konkretnych oséb, ta dycha moze zostac
zwielokrotniona, to nie przejmowatem sie w ogdle ceng za bilet, poniewaz wiedziatem, ze
wystarczy znalez¢ miejsce w kalendarzu, przyjs¢ zaptaci¢ jokgkolwiek kwote za bilet i te
pienigdze sie po prostu zwrdcq.

Dlatego powiedziatem, ze szkolenia nieruchomosciowe sg za darmo, bo kazde pienigdze
wsadzone w event nieruchomosciowy, zawsze muszq sie zwrdcic. Tylko zeby pienigdze wydane
na bilet zwrdcity sie wielokrotnie, musisz zastosowac sie do zasady, o ktdrej powiedziatem
wczesniej w audycji, czyli robi¢ tylko i wytgcznie jedng rzecz i méwic o niej wszystkim.

Jezeli przychodzisz na spotkanie nieruchomosciowe i zajmujesz sie froche podnajmem, troche
najmem krétkoterminowym, troche kwaterami, troche robisz flipy, troche chodzisz po
spotkaniach, tfroche znasz ludzi, froche umiesz remontowad - to wszystko robisz po trochu i tak
naprawde na niczym sie nie znasz.

Jezeli wchodzisz na spotkanie i spada na Ciebie taki snop $wiatta, ktéry pokazuje: ,,Jestem
cztowiekiem, ktéry wyszukuje okazje inwestycyjne w Warszawie. Robie tylko i wytgcznie to.
Jestem w stanie dostarczy¢ dla Ciebie okazje”, to wszyscy ludzie bedq chcieli do ciebie podejs¢
i na korytarzu ludzie bedg maoéwili: Ty, stuchaj, znasz Marka? To jest gos¢, ktéry dostarcza okazje
inwestycyjne w Warszawie™.

Jest jasny i prosty komunikat, czym sie zajmujesz, co robisz i na czym sie znasz — i wtedy ludzie
zaczynajg do Ciebie podchodzi¢. Jezeli przyjdziesz na spotkanie nieruchomosciowe, na ktdre
wydasz 10 kota i nie bedziesz wiedziat, czym sie zajmujesz, no to oczywiscie nie zwrdci Ci sie ten

bilet i na niczym nie zarobisz. Musisz po prostu wiedziec¢, jaki jest Twdj obszar specjalizacii i
rzeczywiscie to dla tych ludzi robic.

Na koniec tego modutu chce podac¢ Ciklucz do tego, w jaki sposdb wybiera¢ eventy
nieruchomosciowe. Poniewaz dzisigj jest ich bardzo duzo, a czas jest nieograniczony, wiec
trzeba sie pojawiac¢ na tych, z ktérych mozesz wyciggngc najwiecej pieniedzy.
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Kazdy szkoleniowiec na rynku przycigga inng grupe oséb. Sqg szkoleniowcy, ktdrzy dziatajg
gtéwnie na tej sferze emocjonalnej, sg szkoleniowcy, ktérzy dziatajg tylko i wytgcznie na
merytoryce, sq réwniez tacy szkoleniowcy, ktérzy ktadqg wiekszy nacisk na relacje i na imprezy i
sqg tez oczywiscie ludzie, ktdrzy sg miksem tego i sg po srodku.

W zwigzku z tym na jakie szkolenie nieruchomosciowe bys nie poszedt, trafisz do innej grupy, do
innej spotecznosci ludzi. Dlatego zachecam, zeby$ chodzgc na wydarzenia, zwracat uwage,
jaki typ osobowosci przycigga dany szkoleniowiec, jacy ludzie bedqg pojawiali sie na tych
wydarzeniach i stwierdzit sam, ktéra grupa najbardziej Ci pasuje i z ktdrymi najprosciej robi Ci sie
interesy.

Zeby$ miat po prostu tego swiadomosce, ze sam program wydarzenia, kwota za bilet czy
harmonogram nie jest tak istotny jak o, jacy ludzie bedq na Sali.

Bo to, ze przez osiem godzin czy przez dwa dni nastuchasz sie o inwestowaniu w nieruchomosci,
nie sprawi, ze bedziesz zarabiat pienigdze. To, ze zarobisz pienigdze i bilet sie Tobie zwrdci, to jest
wynik tego, ze poznasz cztowieka na Sali, ktéry w przysztosci zrobi z Tobq biznes albo wskaze Ci
osobe, ktéra ten biznes z Tobq zrobi.

Dlatego podkreslam, szkolenia nieruchomosciowe to nie jest bilet, to nie jest harmonogram, to
nie jest wiedza prelegenta przekazywana na tym konkretnym wydarzeniu, tylko to jest mozliwose
wziecia udziatu w spotkaniu, gdzie na Sali siedzi kilka, kilkanascie, kilkadziesigt czy kilkaset oséb, z
ktorymi mozemy zrobic biznes w naszej grupie, z ktérg chcemy przebywacd, w ktérej chcemy sie
obracac.

Wiec jeszcze raz podkreslam, networking i grupa, spotecznosc zoudowana wokdt danego
szkoleniowca jest po prostu najwaznigjsza.

I na koniec w punkcie trzecim naszej audyciji podziele sie z Tobq wiedzq, jak sprawnie wejsé w
Swiat nieruchomosci. Jakie ksigzki nalezy zaczgc czytad, jakie eventy nalezy zaczg¢ odwiedzad,
zebys po kolei zdobywat wiedze, ktéra jest niezbedna do tego, zeby zarabiac wiecej pieniedzy.

Zacznijmy wiec od ksigzek. Przede wszystkim zachecam do przeczytania dwdch najwazniejszych
ksigzek, jakie mozesz przeczytac w zyciu. Pierwszq z nich jest to pozycja Dale Carnegie ,,Jak
zdoby¢ przyjaciot i ziednac sobie ludzi”. Drugq pozycjq jest Brian Tracy ,,Psychologia sprzedazy”.

Jezeli chcesz prowadzi¢ firme albo juz prowadyzisz firme, to kazdy z Twoich pracownikow
powinien przynajmniej raz przeczytac obie te pozycje, bo one po prostu zwiekszajq sprzedaz i
generujq lepsze wyniki. Dzieki temu klienci sg bardziej zadowoleni, dostajesz wiecej
rekomendacji i Twdj pracownik czy Ty jeste$cie w stanie wiecej produktéw czy ustug sprzedac.

To jest najwazniejsza pozycja, jedna i druga, na rynku, ktérg w zyciu mozesz przeczytac, wiec
jezeli jeszcze tego nie czytates, to zacznij, prosze, o tego.

Kolejng pozycjq bedzie ksigzka Harva Ekera ,,Bogaty albo biedny. Po prostu rézni mentalnie”
oraz dwie ksigzki Roberta Kiyosaki. Pierwszg z nich jest klasyczny ,,Bogaty ojciec, biedny ojciec”,
a druggq jest ,,Kwadrant przeptywu pieniedzy.

| te razem piec ksigzek to jest podstawa do tego, zeby mozna byto sie swobodnie w miare
poruszac po spotkaniach networkingowych, wiec zachecam do tego, zeby te piec ksigzek na
poczgtku przeczytac. Natomiast jezeli chciatbys poznac wszystkie ksigzki, ktére ja rekomenduje,
a przeczytatem juz ich kilkaset, to mam dla Ciebie dobrg wiadomose.
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Niedtugo uruchamiamy sklep internetowy, w ktérym bedziemy sprzedawali tylko i wytgcznie
ksigzki, ktore przeczytatem, ktére osobiscie rekomenduje i ktdre sprawiajq, ze dzieki nim zarobisz
wiecej pieniedzy. Czyli bedq to tylko i wytgcznie sprawdzone pozycje, ktére catym sercem
moge zarekomendowac. Ten sklep niedtugo bedzie uruchomiony. Adres do niego znajdziesz na
stronie www.pawelalbrecht.com, jak bedzie juz gotowy.

Poza ksigzkami, ktére nalezy przeczytac, warto réwniez zadbac o swoje umiejetnosci wystgpien
publicznych, o ktérych mowitem wczesniej. Je mozna rozwija¢ na przyktad na spotkaniach
Toastmasters, ale tez dobrym miejscem do rozwijania swoich umiejetnosci personalnych, jak nie
najlepszym, sqg spotkania marketfingu sieciowego.

Ludzie, ktdrzy biorg udziat w marketingu sieciowym, sprzedajg swoje produkty czy ustugi, liderzy
tych grup jezdzg na najlepsze spotkania swiata — do Standw, do Anglii, wszystkie spotkania w
Polsce — i catg te wiedze przekazujq sobie wzajemnie w tych kregach liderskich. | na scenie
widag, jak sie zachowujqg, jok podnoszg rece, jak gestykulujq.

Dzieki temu mozesz sie nauczy¢ za darmo najlepszej jakosci wystgpien publicznych na Swiecie,
oczywiscie jezeli uczysz sie od dobrych liderow. Jest to bardzo dobry i sprawdzony sposdb, zeby
przetamac swoj strach, nauczy¢ sie wystepowac publicznie i przebywac w grupie bardzo
fajnych, usmiechnietych oséb, tak ze serdecznie to polecam.

No i oczywiscie poza ksigzkami i spotkaniami z wystgpieh publicznych musimy zaczgé chodzi¢
na spotkania branzowe, czyli spotkania z inwestowania w nieruchomosci. Tak jak powiedziatem
na poczgtku, kazdy szkoleniowiec gromadzi wokot siebie inng grupe ludzi. Ja zachecam do
tego, zeby korzystac z ustug oséb szkolgcych, ktdére sg najdtuzej na rynku, poniewaz zobudowaty
wokot siebie najwiekszg grupe absolwentdw swoich spotkan i mozna najwiecej skorzystaé na
takich wydarzeniach.

Tak jak powiedziatem réwniez wczesniej, cena nie gra tak duzej roli przy wydarzeniach
nieruchomosciowych, poniewaz im wyzszy bilet, tym ciekawszych ludzi jestes w stanie poznac.

Wiec nie skupiqgj sie na tym, ile kosztuje bilet, jaki jest harmonogram spotkania, tylko zwracaj
uwage, jeszcze raz powiem, na to, kto jest szkoleniowcem i jaka grupa ludzi wokdt niego jest
stworzona.

Bo to jest najwazniejszy zasdb danej firmy, danego szkoleniowca - ci ludzie, ktdrzy tworzg dang
spotecznose, ktdrzy chetnie dzielq sie wiedzq, kapitatem, okazjami i wszystkim tym co sprawia, ze
jestes w stanie zarabiac pienigdze na nieruchomosciach. Diatego jezeli masz postawic pierwszy
krok, to udaj sie do szkoleniowca, ktéry ma juz ugruntowang pozycje i dzieki temu na pewno
bedziesz zadowolony.

PrzejdZzmy teraz do bardziej technicznej sprawy, czyli do typdw spotkan na rynku nieruchomosci
w Polsce. Przede wszystkim zacznijmy od najwazniejszych: spotkan networkingowych. Na czym
polega event networkingowy? Jezeli w nazwie wydarzenia jest cos§, co jest zwigzane z
inwestowaniem w nieruchomosci, przycigga to trzy gtéwne typy oséb.

Pierwszg grupq ludzi jest grupa, ktéra ma pienigdze i chetnie podzieli sie tymi pieniedzmi na
jakie$ projekty inwestycyjne. Drugqg grupg ludzi sq fliperzy, czyli aktywni zawodowi ludzie, ktdrzy
obracajg nieruchomosciami i szukajg kapitatu.
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| trzecig grupqg 0soéb sq ludzie poczgtkujgcy, ktérzy majg czesto duzo czasu, ktdéry chcg
spozytkowac i mogq przydac sie ludziom z kapitatem lub tym osobom, ktére flipujg zawodowo,
zeby wejs¢ z nimi we wspobtprace i po prostu wykorzystac swoj czas na rzecz danego projektu. W
zZwigzku z powyzszym jezeli masz kapitat, znasz sie na flipach lub masz duzo czasu i jestes
poczatkujgcym, to znajdziesz miejsce dla siebie na takich eventach.

W praktyce takie spotkania wyglgdajqg tak, ze mamy cze$¢ wyktadowq i cze$¢ networkingowa.
Po wyktadach wszyscy udajg sie do hotelowego baru, tam zamawiajg jedzenie, napoje, alkohol
i rozmawiajq ze sobg na temat zarabiania pieniedzy. Wszyscy ci ludzie zawsze sg mili,
uSmiechnieci, zyczliwi, pomocni, odpowiadajg na pytania.

Tak ze jest to idealna okazja do tego, zeby poznac nowych nieruchomosciowych przyjaciot,
dac sie poznac z dobrej strony, co bedzie skutkowato tym, ze w przysztosci otrzymamy kapitat,
jezeli znajdziemy dobrg nieruchomose¢, otrzymamy od kogo$ informacje o okazji inwestycyjnej
albo bedziemy mogli zaproponowac komus wspdtprace, dzieki ktdrej wspdlnie zarobicie
pienigdze.

Jezeli chciatbys pojawic sie na spotkaniu networkingowym, to najlepszym miejscem na $wiecie
stworzonym dla Polonii jest event pod nazwg Akademia Sourcingu. To spotkanie ma juz ponad
dwadziescia siedem edycji, zgromadzito ponad 3 tysigce uczestnikdéw i kazdy z nich podkresla,
ze to byto najlepsze wydarzenie, na jakim byli do tej pory, poniewaz poznali mndstwo ludzi z
kapitatem, mndéstwo dostarczycieli okazji, mndstwo ludzi z czasem, ktérzy chcg zaangazowacd sie
w dany projekt i pomdc w zarabianiu pieniedzy.

Czesto dla najwytrwalszych Akademia konczy sie o széstej, siodmej rano w klubie w miescie,
gdzie ludzie zawiqzujg przyjaznie na cate zycie. Dlatego tak czesto rekomendujq te spotkania
inwestorzy swoim znajomym, bo wiedzqg, ze tam jest po prostu dobra zabawa i tak wtasnie
powinien wyglgdacé nieruchomosciowy oryginalny networking.

Z racji tego, ze to jest najbardziej popularne i cykliczne spotkanie dla inwestordw na rynku
nieruchomosci w Polsce, bilety sprzedajqg sie bardzo szybko. Dlatego jezeli chcesz sie
zarejestrowac na to wydarzenie, to zapraszam na strone
pawelalbrecht.com/akademiasourcingu.

Oczywiscie Akademia Sourcingu to nie jest jedyny event w Polsce, bo na fali jej popularnosci
powstato wiele innych wydarzen networkingowych, tylko musisz zapamietac jedng rzecz: im
nizsza wejsciowka, tym ludzie sie réznig od tych, ktérzy pojawig sie na Akademii, poniewaz sg
mniej zaangazowani, przychodzg z mniejszym kapitatem, mniej okazji inwestycyjnych
dostarczajg.

Mimo to zachecam do tego, zeby pojawiac sie na wszystkich spotkaniach networkingowych,
tyle ile masz czasu na poczgtku, szczegdinie na tych, ktdre sg organizowane w Twoim miescie, w
Twoim regionie. My organizujemy spotkania regionalne Albrecht International w najwiekszych
miastach w Polsce, na ktdre zapraszam.

Jest tez organizacja taka jak Mieszkanicznik, ktéra organizuje swoje spotkania, Asbiro organizuje
swoje spotkania, szkoleniowcy inni organizujg spotkania. Wiec wszedzie tam, gdzie zobaczysz w
tytule na wydarzeniu, gdzie§ mignie Ci na Facebooku, na YouTubeie w reklamie spotkanie
dotyczgce inwestowania w nieruchomosci, warto na nie pojsc.
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Tylko tak jak powiedziatem na poczatku, im wyzsza wejscidwka za spotkanie, tym wieksza szansa
na poznanie osoby z wiekszym kapitatem, osoby, ktére dostarczajq wiecej okazji i wiecej biznesu
z tymi ludZmi mozna zrobic.

Poza spotkaniami networkingowymi, na ktére idziesz gtéwnie po okazje i kapitat, mamy tez
wydarzenia techniczne, typowe warsztaty. | teraz wymienie catq liste spotkan, na ktére mozna
po6jSC. Na rynku mamy warsztaty z remontowania nieruchomosci, z najmu krétkoterminowego, z
kwater pracowniczych, ze zwyktego podnajmu nieruchomosci, z gotowcdw inwestycyjnych, ze
zwyktych flipdw (czyli kupi¢, wyremontowac i sprzedac nieruchomos¢ normalnemu
Kowalskiemu).

Sg szkolenia dla posrednikdw na rynku nieruchomosci, mamy eventy z obracania ziemiq, sg
eventy bardziej zaawansowane deweloperskie, mamy tez szkolenia sprzedazowe, szkolenia z
negocjaciji, szkolenia zaawansowane (optymalizacja podatkowa, budowanie zdolnosci
kredytowej, sprzedawanie samemu sobie) oraz mamy spotkania do wyszukiwania okazji
inwestycyjnych i organizowania zbiérek kapitatowych.

Sposrdd tych wszystkich eventdw musisz wylbraé obszar swojej specjalizaciji. Jezeli do tej pory nie
wiesz, czym chciatbys sie zajmowac z tych tematyk, powiniene$ na spotkaniu networkingowym
wypytac ludzi o to, co mogtoby sie Tobie najbardziej spodobacd, co jest najoardziej dochodowe,
czym chciatbys sie zajgc.

Wiec jezeli nie masz jeszcze swojego pomystu, w pierwszej kolejnosci jedziesz na spotkanie
networkingowe. Jak masz pomyst, to musisz wybrac jedno z tych szkolen, zdoby¢ caty komplet
dokumentdéw, cate know-how i po prostu robi¢ tylko i wytgcznie jednq rzecz. Jezeli teraz
chciatbys znalez¢ cos dla siebie, to w te] czesci audycji bede mowit poszczegdlnie o kazdym
evencie, z czego sie sktada, jak on wyglgda.

Najbardziej uniwersalnym spotkaniem, ktére moze sie przydac przy kazdym typie inwestowania
W nieruchomosci, sq warsztaty zremontu. Sg one o tyle istotne, bo praktycznie kazdy
poczgtkujgcy inwestor, kiedy kupuje swoje pierwsze mieszkanie na wynajem albo pierwsze
mieszkanie na flipa, zdecydowanie przegina z wyposazeniem nieruchomosci, co sprawia, ze ta
nieruchomos¢ jest drozsza i mniej rentowna.

Dlatego kazdy bilet na warsztaty z remontu sie zwraca, bo jezeli robisz remont za 70 tysiecy
ztotych, a bilet kosztuje kilka tysiecy, to Ty wiecej zaoszczedzisz na tych pomystach i lepszych
materiatach, ktére znajdziesz na warsztatach, niz ten bilet bedzie warty.

Na takim spotkaniu powinienes dostac paczke o wartosci kilkudziesieciu tysiecy ztotych, w ktorej
bedqg znajdowaty sie projekty wykohczenia nieruchomosci. Dostaniesz projekt wykohczenia
kawalerki, projekt wykonczenia flipa na tadnie, czyli takiego tadnego mieszkania dla rodziny,
dostaniesz projekt gotowca inwestycyjnego, projekt apartamentu krétkoterminowego, projekt
tego, jak powinna wyglgdac kwatera.

Wszystko to przygotowane przez profesjonalng projektantke, ktéra przygotowuije wszystkie rzuty,
wszystkie wymiary, catq liste wyposazenia, tqgcznie z cenami i linkami do zamdwienia produktdow,
wiec wyobraz sobie, ile zaoszczedzasz czasu w Castoramie, lkei czy innych sklepach na tym,
zeby te wszystkie produkty skompletowac i zamowic. A tutaj dostajesz catq liste i po prostu
dziatasz.
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Dlatego zawsze podkreslam, ze eventy nieruchomosciowe sg za darmo, bo po prostu takie
rzeczy przy skaliremontu za kilkadziesigt tysiecy ztotych, gdzie na bilet wydajesz kilka tysiecy, sq
po prostu bezcenne. Twodj czas jest wiecej warty niz te pienigdze, ktdre wydajesz po prostu na
bilet a dostajesz gotowca, ktérym mozesz sie postugiwac w kazdym typie nieruchomosci, ktérym
chciatbys sie zajgc.

A jezeli chcesz skorzystac z poprawek, czyli wprowadzi¢ zmiany do swojego projektu, bo masz
inny uktad, to po prostu dzwonisz do tej projektantki, mowisz, na ktérym projekcie bazujesz, zeby
Ci po prostu wprowadzita zmiany. Wtedy to jest zdecydowanie szybsze i tansze, bo projektantka
wie, o czym rozmawiasz. A jest to sprawdzony schemat, ktéry sie sprzedaje czy wynajmuje, wiec
ma to po prostu sens.

Kolejne warsztaty, ktére po krétce omodwie, to sq warsztaty z podnajmu i gotowcdw
inwestycyjnych. Sam podnajem jest to sytuacija, w ktérej my wynajmujemy nieruchomosc¢ od
wtasciciela nieruchomosci i wynajmujemy jg swoim najemcom dale;.

Natomiast tworzenie gotowcdw inwestycyjnych polega na tym, ze kupujemy nieruchomose,
remontujemy jg i wprowadzamy tam najemcdéw, wiec jest to maszynka stworzona do zarabiania
pieniedzy z najmu. Mozemy jq zatrzymac dla siebie lub sprzedac jg zewnetrznemu inwestorowi.

A podnajem ma tutaj tyle do tego, ze my jako firma zarzgdzajgca mozemy obstugiwac takie
gotowce inwestycyjne. Wtedy nie musimy wydawac ani ztotéwki na to, zeby takie mieszkania
przygotowad, bo one sq przygotowane przez pienigdze inwestorow. Mamy nowe, Swieze,
pachngce mieszkania, ktérymi mozemy sie zajmowac i zarzgdzac nimi w wynajmie na dtugi
tfermin.

Takie eventy wiqzq sie tez z naukg tworzenia swojego majgtku, z naukg budowania zdolnosci
kredytowej, tak zeby mozna byto te nieruchomosci na wtasne konto nabywad, w momencie
kiedy nie mamy duzego budzetu na koncie.

Poza najmem dtugoterminowym mamy tez warsztaty z najmu krétkoterminowego i kwater
pracowniczych. Najem krotkoterminowy polega na tym, ze mamy apartament, ktéry réwniez
mozemy pozyskac¢ w podnajmie — czyli nie musimy mie¢ wtasnego apartamentu, zeby na nim
zarabia¢ — mozemy go podnajgc i zarabia¢ na nim drugie tyle, co ptacimy wtascicielowi dzieki
femu, ze wystawiamy nasze mieszkanie na portalach takich jak Booking i zarabiamy na kazdej
dobie, ktéra jest wynajeta.

Bardzo zwigzanym tematem z najmem krétkoterminowym jest temat kwater pracowniczych. Sg
to wolnostojgce domy, w ktérych umieszczamy pracownikdw, a raczej firmy, ktére potrzebujg
ich tam umiescic¢, zgtaszajq sie do Ciebie i tych pracownikéw w Twoim domu lokujg. Kwatery
wymagajg wiekszej obstugi, ale tez generujg najwieksze zyski.

Dlatego warto na szkoleniach z kwater pracowniczych spotkac osobe, ktéra ma dostep i
kontakt do ludzi, ktérzy w duzejilosci szukajg zakwaterowania dla swoich pracownikdw, tak jak
na przyktad Amazon we Wroctawiu dla tysigca oséb, i takie rzeczy dziejq sie w catej Polsce, bo
wtedy niezaleznie od tego jakg masz nieruchomos¢, bedziesz mogt tych ludzi swobodnie
ulokowac i zajgc sie szukaniem kolejnej kwatery.

Takie kwatery generujg nawet kilkanascie tysiecy ztotych miesiecznie, tak ze jest to naprawde
dobry biznes, bo niezaleznie za jakg kwote podnajmiesz dom, to i tak bedziesz bardzo duzo na
takie] kwaterze zarabiat.
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Poza tymi szkoleniami, ktére wymienitem do tej pory, na rynku najwiecej szkolen jest
dotyczgcych flipdw, czyli klasycznego zakupu, remontu i sprzedazy nieruchomosci. Takie
szkolenia charakteryzujqg sie tym, ze musisz doskonale zna¢ ceny w swoim miescie, wiedzie¢ za ile
musisz kupic, ile kosztuje remont i za ile musisz wystawi¢ na sprzedaz nieruchomose, zeby
sprzedac to z zyskiem. Takie tfransakcje generujg od 30 tysiecy w gdre w ciggu kwartatu i robigc
ich kilka jednoczesnie, jeste$ w stanie bardzo fajnie zarabiac.

Jedynym minusem flipdw zwyktych, klasycznych jest to, ze to jest jednorazowa transakcja, ktéra
zwieksza Twojg gotdwke na koncie, ale ani nie buduje majgtku, ani nie daje abonamentu tak
jak w przypadku gotowcdw inwestycyjnych, ktére sg potgczeniem flipdw, podnajmu i mieszkan
na wynajem, ktére sq podstawqg do budowania majgtku wtasnego i przysztych pokolen.

Idgc dalej, na rynku mamy réwniez szkolenia deweloperskie i z nich warto korzystac nawet
wtedy, kiedy chcesz w przysztosci cos kiedys zoudowac, poniewaz proces deweloperski jest
dtugi — uzyskanie wszystkich pozwolen, warunkdw zabudowy, wszystkie projekty — tfrwa to tyle
czasu, ze jak dzisiaj sie tego nauczysz, to i tak pierwszy budynek, ktéry zaczniesz budowad, moze
by¢ robiony za kilka lat.

Tak ze warto zdoby¢ te wiedze teraz, by¢ przygotowanym i reagowac na wszystkie okazje, ktére
sie bedg wokét Ciebie pojawiaty, jezeli Twoim celem jest budowanie w przysztosci. Wiec jezeli
chcesz budowac cos za trzy lata i pdjdziesz za trzy lata na warsztat, to bedzie juz zdecydowanie
za pdzno. Lepiej zréb to teraz, a buduj pdzniej.

Idgc dalej, tez powiem o szkoleniu, ktére nie jest tak oczywiste. Jest to szkolenie dla posrednikdéw
na rynku nieruchomosci. Odkgd zawdd posrednika zostat zdelegalizowany i nie potrzeba jest
zadnych oficjalnych licenciji, to te szkolenia staty sie mniej popularne. Ja natomiast bytem na
takim szkoleniu i bardzo sobie chwale to wydarzenie.

Ono frwa dtuzej niz jeden dzien i na tych spotkaniach porusza sie inne tematy niz na takich
spotkaniach nieruchomosciowych przez tych gtéwnych szkoleniowcodw prowadzonych,
poniewaz sg tam tematy bardziej prawne, bardziej ksiegowe, duzo wiecej dziatania z ksiegg
wieczystq.

Jest to co$ dodatkowego, uzupetniajgcego wiedze, nieoczywistego dla ludzi, ktdrzy sie
poruszajg w srodowisku szkolen nieruchomosciowych. Takie szkolenia sg organizowane przez
lokalne stowarzyszenia posrednikdw. Tak ze jezeli masz ochote, to zachecam. W moim
przypadku byto warto. Nawet na swoim poziomie dowiedziatem sie sporo nowych rzeczy.

Zresztg na kazdym spotkaniu, na ktérym sie pojawisz, i tak na nim zarobisz, wiec to jest tylko i
wytgcznie tego kwestia, czy masz na to czas. Bo jezeli idziesz na spotkanie, gdzie bedziesz miat
kilkudziesieciu posrednikdw nieruchomosci na Sali, no to praktycznie pewnym jest, ze ktorys z
nich kiedys$ zadzwoni do Ciebie z okazjg inwestycyjng, jezeli dobrze z nimi bedziesz rozmawiat i
zyt na tych spotkaniach.

| tym sposobem dobrnelismy do konca naszej audycji ze szkolen z inwestowania w
nieruchomosci. Serdecznie Ci dziekuje, ze wystuchates jej do konca.

Jezeli chciatbys skorzystac¢ z najlepszych eventdw na rynku, to serdecznie zapraszam Cie na
strone www.pawelalbrecht.com i tam znajdziesz informacje o spotkaniach regionalnych, o
Akademii Sourcingu, o warsztatach z podnajmu i gotowcodw inwestycyjnych, o kwaterach




v

ALBRECHT

pawelalbrecht.com

pracowniczych, o najmie krotkoterminowym i wszystkich innych eventach, ktére bedziemy w
przyszto$ci organizowac.

Serdecznie Cie zachecam do tego, zebys jezdzit na wszystkie wydarzenia, szczegdlnie te ptatne,
poniewaz tam poznajesz nowych przyjaciét, zdobywasz kapitat, dostajesz dostep do okazji
inwestycyjnych i otwierasz swojg gtowe na nowe pomysty. Ja jezdze na wszystkie mozliwe
wydarzenia biznesowe, réwniez w innych kierunkach niz nieruchomosci.

Rozwijam sie w dziedzinie marketingu, sprzedazy internetowej czy sprzedazy w ogdle, bo to sg
umiejetnosci, ktére nalezy teraz doskonali¢, bo one sq niezbedne do tego, zeby zarabiac i
prowadzi¢ biznes.

Dlatego mam nadzieje, ze zobaczymy sie na kolejnych eventach. Stuchate$ audycji ,,Albrecht o
nieruchomosciach”, pozdrawiam serdecznie. Czesc.




